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EFICAM 2024:
NUEVA EDICION EN ABRIL
EN LA NAVE MADRID

Los profesionales de la instalacion tienen una nueva cita en
EFICAM 2024, que regresa a la capital estrenando ubicacion. El

innovador centro de La Nave Madrid acogera el proximo 4 de

abrril la exposicion y foro de este certamen monografico en el que

se abordara el futuro del sector eléctrico y electronico.
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FICAM, la Exposicion y Foro de las Em-
presas Instaladoras y Distribuidoras de la
Comunidad Autbnoma de Madrid, vuelve
a la capital el préximo afilo con un nuevo
emplazamiento. La Nave Madrid, el centro
de innovacion de referencia situado enda
calle Cifuentes, en el barrio de Villaverde
Bajo, acogera el préximo 4 de abril la.sép-
tima edicién del certamen profesional que
en esta ocasion se celebrara bajo el eslo-
ganConecta con el Futuro del sector..

La nueva ubicacion de EFICAM, La
Nave Madrid, se revela como un ecosiste-
ma de innovacién, con mas de 13.000 me-
tros/cuadrados, una buena comunicacion
y amplios aparcamientos para facilitar la
visita de los profesionales.

En una jornada de dia_completo, el
evento acogera una amplia muestra tec-
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innovaciones y tendencias que ofreceran
las empresas mas representativas del mun-
do de las instalaciones eléctricas, un sector
que vive una etapa de transformacién y
cambios, y que tiene que dar respuesta a
los retos derivados de la descarbonizaciony
la transformacién energética. EFICAM 2024
reactivara, asimismo, el espacio ‘Nuevas
Tecnologias’ en las que el instalador podra
comprobar ‘in situ’ cdmo realizar una insta-
lacién de recarga de vehiculo eléctrico, una
instalacién de autoconsumo fotovoltaico o
la programacién de sistemas inteligentes
de la energia, como las redes eléctricas.

Digitalizacion, renovables,
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junto
con la exposicion monogréfica,
EFICAM 2024 acogera el desarrollo de un
amplio programa de conferencias en el
que los expertos analizaran todas las cues-
tiones que el profesional tiene que cono-
cer en relacién con la electrificacion, la
digitalizacién o las energias renovables; se
hablard también de conectividad Smart,
vehiculo eléctrico, autoconsumo, realidad
virtual y aumentada, y automatizacion in-
dustrial, entre otras cuestiones.
Organizado por APIEM, ADIME y FEVY-
MAR, la nueva ediciéon de EFICAM volverd a
ser un punto de encuentro para los instala-
dores, y pondra el foco en la formaciony la
falta de profesionales en un sector de gran
proyeccién y oportunidades.
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En portada

Afrontemos 2024
con energias renovadas

Hemos dejado atras un aino
2023 complejo y apasionante,
y comenzamos un ano 2024
igualmente retador. Desde
FENIE hacemos un balance
altamente positivo por todo

lo logrado en el pasado ano, y
afrontamos 2024 con ilusiones
renovadas y energia extra. Una
de las piedras angulares para
nuestro colectivo instalador:
tenemos que mejorar la vision
de las posibilidades que ofrece
el sector de desarrollo profesio-
nal y/o empresarial con el ob-

jetivo de mostrar su verdadero

potencial.

Por Miguel Angel Gomez, presidente de FENIE.

FENIE

FEDERACION NACIONAL DE EMPRESAS DE INSTALACIONES
ELECTRICAS, TELECOMUNICACIONES Y CLIMATIZACION

6 Electroeficiencia % Diciembre 2023



ENIE tiene claro el rol que vanradesempe-
Aar los instaladores electricistas, teniendo
en cuenta la posicidn estratégica que cum-
plen las empresas instaladoras en la transi-
cion energética y digital en la que estamos
inmersos actualmente.

Campanas promocionales como la
que hemos realizado en 2023 “Instalate
en tu profesién” dan cuenta del éxito y del
enorme potencial que tiene nuestro sector
para atraer talento joven. Falta mas divul-
gacién entre los alumnos de los centros de
Formacion Profesional, y desde la Admi-
nistracion, para que tengamos un relevo
generacional positivo, y las nuevas incor-
poraciones aprovechen todo el servicio y
respaldo que aportan las asociaciones de
instaladores provinciales, la federacion, y el
acompanamiento que se presta en toda la
trayectoria profesional.

Elafio 2023, como decia al comienzo, ha
sido apasionante para FENIE, pues hemos
cumplido con los objetivos que se habia
marcado el comité ejecutivo. Desde el pun-
to de vista regulatorio, la Federacién ha con-
tinuado con su intensa actividad y ha con-
seguido posicionarse en estamentos donde
se esta gestando regulacién que afecta al
colectivo de empresas instaladoras.

Hablamos de hitos tan importantes
como la Comisién de Industria de FENIE
abordando el nuevo REBT, donde hemos

trabajado a lo largo de este ano en la fu-
tura modificacion del reglamento que mas
influye en el dia a dia de los instaladores.

La actividad de la comisién ha sido fre-
nética y se han compartido con el MINCO-
TUR multitud de propuestas que a buen
seguro se veran reflejadas en la publica-
cion del nuevo borrador. En este sentido,
hay que destacar la receptividad del MIN-
COTUR y del LCOE a las propuestas que se
han desarrollado desde FENIE, y el didlogo
permanente entre FENIE y los organismos
reguladores. Juntos hemos logrado plas-
mar las demandas del colectivo instalador
en las propuestas remitidas para el futuro
REBT.

“Hemos trabajado arduamente
en la futura modificacion del REBT
recogiendo las demandas

de los instaladores”

Otra de las puntas de lanza durante
2023 ha sido la propuesta de circulacién,
acceso y conexion de los puntos de de-
manda de suministro. La Comisién de In-
dustria ha dedicado gran parte del tiempo
y esfuerzo a solucionar uno de los princi-
pales problemas sectoriales: desde FENIE
consideramos necesario que se regulen las
plataformas en las que se tramitan los pun-
tos de suministro con las companias distri-
buidoras, para que exista una trazabilidad
clara de los procesos, y para que existan
unos canales de comunicaciéon entre los
peticionarios de los puntos y los gestores
de las redes. Si logramos esto, podremos
solucionar verdaderamente muchos de los
problemas que se puedan ir ocasionando
en la tramitacién de estos puntos.

El Autoconsumo es otro de los hitos
durante 2023, donde FENIE ha logrado en
sus gestiones con el Congreso de los Dipu-
tados, y el MINCOTUR, que se desarrolle
mejor el autoconsumo en tejados y cubier-
tas. Desde la Federacién seguiremos traba-
jando en que el autoconsumo aproveche
este tipo de superficies de uso residual
para su despliegue, y de esta forma contri-
buir a potenciar la generacién distribuida
de pequena potencia sin hipotecar el uso

Diciembre 2023 % Electroeficiencia



enportada

modificar la normativa y dar cabida al
nodo loT. La principal reivindicacién de
FENIE es incorporar el loT como parte

~ de la ICT, y asi ser parte de la instalacion
I N S I A LA l E que tiene que ser ejecutada y manteni-
da por una empresa instaladora de tele-

EN TU FUTURO PROFESIONAL = comunicaciones.

Del mismo modo, aprovechando que
se van a suceder cambios normativos, des-
de FENIE hemos perseverado para que es-
tas modificaciones sirvan para incrementar
la regulacién técnica de las infraestructuras
de telecomunicaciones, asi como dar mas
peso al boletin de instalaciones de tele-
comunicaciones. Hablamos de la obliga-
toriedad de diligenciado por parte de la
administraciéon publica para todo tipo de
instalaciones, no solode laICT.

FENIE también ha abordado la Clima-
tizaciéon en su comisién correspondiente,
con el objetivo de promover a la em-
presa instaladora como principal pres-
criptor en el &mbito de la rehabilitacion.
Las ayudas en materia de rehabilitacion
contemplan, al mismo nivel, actuaciones
en la parte constructiva asi como en la
obtenciéon de ahorro por el desarrollo de
labomba de calor y/o aerotermia. En esta
tipologia de obras el rol de los instalado-
res es fundamental, como profesional
que conoce cdmo ser mas eficiente en
los consumos energéticos: un rol activo
para lograr los objetivos que se preten-
den con el desarrollo de los programas
de ayudas publicas.

del suelo de forma exclusiva a la genera-  para sensorizar y conectar equipos, instala- En paralelo a las ayudas que fomenten
ciéon renovable, no permitiendo destinar  ciones, industrias, negocios terciarios, etc. la rehabilitacién y renovacién de edificios
su uso a otro tipo de actividades que po- En este sentido, hemos trabajado el y sus instalaciones, hay que destacar es-

tenciarian, por ejemplo, la generacién de  aspecto regulatorio con propuestas para pecialmente el Libro del Edificio. Un do-
empleo en el ambito rural o el crecimiento
de los nucleos rurales.

Otra de las areas mas activas de FENIE
en 2023 ha sido la Comision de Telecomu-

nicaciones, que ha centrado parte de su “Queremos pOtenciar més

trabajo en posicionar a las empresas insta-

ladoras de telecomunicaciones en el nodo el Autoconsumo en tej adOS y cubiertas_
IoT. Para ello, la federacion ha trabajado

con agentes del sector en el desarrollo de Asi lO hemOS trasladado

convenios de colaboraciéon para que las

empresas instaladoras de telecomuni- al MINCOTUR”

caciones conozcan de primera mano las
oportunidades que ofrece la tecnologia - -

8 - Electroeficiencia % Diciembre 2023



cumento que FENIE respalda plenamente
junto a las principales organizaciones del
sector de las instalaciones técnicas y cons-
truccién, que aglutina las obligaciones de
mantenimiento e inspeccién de las instala-
ciones que conforman los edificios. De este
modo, quienes redacten dichos libros del
edificio podran incorporar 6ptimamente la
parte eléctrica dentro del plan de manteni-
miento de las instalaciones.

Por otro lado, en FENIE somos cons-
cientes de la importancia de la formacion
profesional, y continuada de nuestros pro-
fesionales. En este ambito, la Comision de
Formacién se ha centrado en solucionar
el problema de acceso de los alumnos de
FP dual a determinados centros de traba-
jo, como son las obras de construccion. La
federacién impulsé que el Ministerio de
Educacién emitiera un informe en el que
se aclara que los alumnos deben de tener
acceso a todos los centros de trabajo, con
el fin de formarse en base a los ciclos que
estudian. También se ha involucrado al
Ministerio de Trabajo para que todos coor-
dinadamente encontremos una solucién
agil a este problema.

Un sector estratégico para la electri-
ficacién de nuestro mundo, que genera
empleo, que estd alineado con los planes
europeos y del gobierno nacional, nece-
sita también de iniciativas que fomenten
el empleo y el talento joven. FENIE tra-
baja intensamente con el Ministerio de
Trabajo para desarrollar iniciativas que
ayuden a reducir los niveles de desem-

“El Libro del Edificio es un hito en 2023.
FENIE ha desarrollado
un documento que facilita incorporar

la instalacion eléctrica

a las tareas de mantenimiento e inspeccion”

pleo y fomentemos el acceso al mundo
profesional y empresarial a los jévenes
de nuestro pais.

Para ello, en 2024 seguiremos trabajan-
do en campanas y divulgaciéon que hagan
visible el verdadero potencial de nuestro
sector. En 2023 los resultados de la cam-
pana han sido excepcionales, duplicando
el objetivo previsto, y lograr mas de 14 mi-
llones de visualizaciones de la campana en
redes sociales.

Finalmente, FENIE ha sido muy activa
tanto en la Plataforma Multisectorial con-
tra la Morosidad como en el Observatorio
de la morosidad, aportando propuestas
regulatorias al borrador de Reglamento
Europeo en Materia de Morosidad. El prin-
cipal punto que preocupa a la federacién
es la regulacion de los medios de pago di-
ferido, como el confirming.

Estamos trabajando desde la federaciéon
para que los costes financieros recaigan so-
bre el emisor del confirming y de este modo
las empresas instaladoras puedan ingresar el
100% del importe de los servicios prestados
sin necesidad de recortar ingresos, por la ne-
cesidad que tienen de ejecutar los confirming
dentro del plazo de pago legal, en lugar de los
plazos de vencimiento que estan imponiendo
los emisores de este tipo de medios de pago.

FENIE se compone de asociaciones
provinciales, a las que hemos dirigido en
2023 los Planes de Acercamiento. Nos he-
mos acercado a diferentes zonas geografi-
cas de Espana para trabajar juntos, com-
partir puntos de vistas e ideas, y desarrollar
nuevas lineas de trabajo con todas las aso-
ciaciones que conformamos FENIE.

El resultado es muy positivo, potencian-
do la comunicacién directa con todos los
socios y haciendo visible
mutuamente las nece-
sidades de todos para
seguir trabajando por y
para las empresas insta-
ladoras. Con todo ello,
en 2024 FENIE va a con-
tinuar en la misma linea
de trabajo de solucionar
problemas, de defensa
de nuestros profesio-
nales, y de interrelacién
entre todos los actores
que formamos parte del
sector de las instalacio-
nes técnicas.

Diciembre 2023 % Electroeficiencia
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ventos

1 Congreso y Premios
a la Excelencia de la Mujer
constituye su comité organizador

AVANZANDO EN SU ORGANIZACION, EL | CONGRESO Y PRE-
MIOS A LA EXCELENCIA DE LA MUJER EN LOS SECTORES
ELECTRICO, DE LA CLIMATIZACION Y DE LA REFRIGERACION,
EL CUAL SE CELEBRARA EN JUNIO, ULTIMA YA LA CONSTITU-
CION DE SU COMITE ORGANIZADOR, QUE ESTARA INTEGRA-
DO POR LOS REPRESENTANTES DE LAS ORGANIZACIONES
MAS DESTACADAS EN LOS DIFERENTES SECTORES PROFE-
SIONALES.

10 - Electroeficiencia * Diciembre 2023



sta iniciativa lanzada por las revistas
ElectroEficiencia y Climaeficiencia, nace
con el objetivo de dar visibilidad a las
mujeres que destacan en un mundo
profesional, donde su presencia sigue
siendo minoritaria.

“Aun hay un largo camino por re-
correr. Es necesario que se pongan en
practica actuaciones que impulsen la in-
corporacion de la mujer en los trabajos
de mayor cualificacién y que faciliten el
acceso a los puestos de maxima respon-
sabilidad”, en opinién de los organiza-
dores.

Aungue aun no se ha concretado
la fecha de celebraciéon, ambos even-
tos se celebrardn en una jornada de
dia completo en junio de 2024. Tendra
como protagonistas a las mujeres refe-
rentes que destaquen en el desarrollo
de su profesion. Igualdad de oportuni-
dades, liderazgo empresarial, concilia-
cién, diversidad o barreras a superar.
Estos serdn algunos de los temas que
se desarrollardn durante el congreso,
que contara con un variado perfil de
participantes, desde instaladoras has-
ta empresarias y directivas. También
se expondrdn iniciativas y acciones a
destacar de empresas e instituciones,
casos de estudio, planes de accién o
informes sectoriales. En este sentido, el
foro de debate contara con la represen-
tacion de toda la cadena de valor de los
sectores eléctrico, de la climatizaciéon y
la refrigeracién.

MUJERES QUE BRILLAN

Los Premios nacen con el objetivo de
reconocer a todas esas mujeres que
“brillan con luz propia” en los sectores
eléctrico y de la climatizacién y refrige-
racion, mujeres referentes que, a pesar
de las muchas barreras y desafios a los
que han tenido que enfrentarse, han
demostrado su valia y profesionalidad

en las diferentes actividades que han
desarrollado.

Para poder optar a estos galardo-
nes, en breve se abria el plazo para la
presentacién de las candidaturas en las
diferentes categorias.

En concreto, para el sector eléctrico,
los premios que concedera la revista
ElectroEficiencia son:

® Premio a la Mujer en las Instalacio-

nes.

® Premio a la Mujer en la Distribu-

cion.

® Premio a la Mujer en la Empresa

Fabricante.

® Premio al Liderazgo Mujer Directiva.

Diciembre 2023

#mujeresconluzpropia

1 CONGRESO Y PREMIOS A LA EXCELENCIA

DE LA MUJER

EN EL SECTOR ELECTRICO Y CLIMATIZACION
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® Premio a la Organizaciéon compro-
metida con la Mujer.

Los Premios convocan las mismas
categorias para el de la climatizacién.

Los galardones, que se entregaran
como colofén al congreso, seran selec-
cionados entre todas las candidaturas
que se presenten por un jurado de pres-
tigio, que estard integrado por profesio-
nales de primer nivel de ambos sectores
(climatizacion y eléctrico). Este jurado
valorard a aquellas mujeres que mejor
representen los valores y el liderazgo fe-
menino, y que sirvan de inspiraciéon para
otras mujeres.

Electroeficiencia- 11



PANORAMA

Encuentros

Vertiv TimberMod:
elemento clave en los centros

de datos modulares prefabricados

Vertiv TimberMod es la ultima incorporaciéon de Vertiv a su linea de
centros de datos modulares. Presentada en el marco de la conferen-
cia de prensainternacional celebrada en Zagreb, en la que ha partici-
pado nuestra revista ELECTROEFICIENCIA, la nueva solucién adopta
el uso de la masa de madera o madera maciza como elemento es-
tructural clave para los centros de datos modulares prefabricados.

12 - Electroeficiencia # Diciembre 2023



ertiv, proveedor global de infraestructura
digital critica y soluciones de continui-
dad, invité a esta revista, junto con otros
medios de comunicacion europeos, a
visitar sus instalaciones situadas a las
afueras de Zagreb, en Croacia, durante la
celebracion de la conferencia de prensa
‘Vertiv Driving Innovation 2023: The Pre-
fabricated Modular Revolution, celebra-
dalos dias 21y 22 de noviembre.

El evento conté con la participacion
del presidente de EMEA de Vertiv, Kars-
ten Winther; el director de Investigacion,
Nube y Centros de datos de Omdia,
Vladimir Galabov; y el vicepresidente y
responsable de la regién EMEA para el
negocio de Soluciones Modulares Inte-
gradas de Vertiv, Viktor Petik; asi como un
elenco de expertos que participaron en
una mesa redonda sobre sostenibilidad.

KARSTEN WINTHER,
PRESIDENTE DE EMEA DE VERTIV
Durante esta conferencia, laempresa pre-
sentoé una destacada incorporacion a sus
lineas de productos Vertiv Power Module
y SmartMod, el nuevo Vertiv TimberMod.
La capacidad flexible de las solucio-
nes prefabricadas de Vertiv las convierte
en una buena eleccién para centros de
datos de todos los tamainos, desde pe-
quenos a medios e incluso ‘hyperscale;
al ofrecer la escalabilidad y adaptabilidad
que requieren los negocios con un creci-
miento dindmico. Su despliegue sencillo
y flexibilidad son caracteristicas clave
que garantizan que los clientes podran
expandir las capacidades de sus centros
de datos de manera fluida.

MADERA

COMO ELEMENTO ESTRUCTURAL
Este nuevo enfoque de Vertiv adopta el uso
de la masa de madera o madera maciza
(mass timber), en lugar de acero, como ele-
mento estructural clave para los de centros
de datos modulares prefabricados.

KARSTEN WINTHER, DURANTE SU INTERVENCION
EN LA CONFERENCIA INTERNACIONAL.

Cuando se emplea la madera cultiva-
da de manera sostenible, la masa de este
material se convierte en un material de
construccion renovable, con la disminu-
ciéon de la huella de carbono como obje-
tivo principal. Este nuevo enfoque busca
reducir hasta dos tercios, en comparacién
con el acero, las emisiones de gases de
efecto invernadero, en todas las etapas del
ciclo de vida del producto, desde la fabri-
cacion hasta el transporte de materiales y
elementos estructurales hasta el lugar de
ensamblaje. La opcién respetuosa con el
medio ambiente de Vertiv esta en sintonia
con su misidn de proporcionar soluciones
de alto rendimiento que contribuyan a la
reduccién global de las emisiones de CO2.

EL NUEVO CENTRO UTILIZA MATERIALES

MAS RESPETUOSOS CON EL MEDIO AMBIENTE.

Ademas de cumplir con los requisitos
estructurales de construccién, garantizan-
do un rendimiento solido frente a la acti-
vidad sismica, las fuerzas edlicas y las de-

Vertiv TimberMod
refleja
el compromiso
de la empresa con

la sostenibilidad
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VIKTOR PETIK INCIDIO EN EL COMPROMISO DE LA COMPANIA CON LA SOSTENIBILIDAD.

N

: =)
DE PRODUCClON DE VERTIV

mandas estructurales, Vertiv TimberMod
también agrega una dimensién estética a
la arquitectura de los centros de datos. Su
elegante disefio se integra de manera na-
tural en diversos entornos, brindando no
solo funcionalidad excepcional sino tam-
bién un atractivo visual distintivo.
Disponible en Norteamérica, asicomo
en la zona de Europa, Oriente Medio y
Africa (EMEA), Vertiv TimberMod refleja

“El mercado espanol

de centros de datos
crece rapido”

J ean Pierre Tournemaine, director regional de
ventas para EMEA de Vertiv, compartié con
nuestra revista un coloquio, Tournemaine en

el que asegurd que Francia es el mercado mas
grande y maduro en el dmbito de los centros

de datos, pero que Espana e Italia crecen mas
rapido y que a lo largo de los afios evolucionaran
y mejoraran. Ademds, comentd que se esta

el compromiso de la empre-
sa con la sostenibilidad, al
utilizar materiales mas res-
petuosos con el medio am-
biente. Esto se traduce en
una reduccion significativa
del consumo de recursos y
las emisiones de CO2.

OBJETIVO:
REDUCCION
DE LA HUELLA DE CARBONO
“Estamos plenamente comprome-
tidos con la busqueda de soluciones in-
novadoras que contribuyan a reducir las
huellas de carbono de los centros de da-
tos mediante el uso de materiales y pro-
cesos de construccidon respetuosos con
el medio ambiente’, explicé Viktor Petik.
“Al incorporar materiales de fuentes re-
novables, Vertiv TimberMod proporciona
una opcidn mas respetuosa con el medio
ambiente, sin necesidad de sacrificar las
prestaciones, lo cual genera un impacto
positivo sobre el entorno y la eficiencia
operativa de los clientes’, anadio el vice-
presidente de la regién EMEA.

Su elegante diseno permite

a la nueva solucidon de Vertiv integrarse

de manera natural en diversos entornos
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VERTIV DRIVING

INNOVATION 2023:

THE PREFABRICATED

MODULAR REVOLUTION

La solucién Vertiv TimberMod, que repre-
senta la ultima adiciéon al creciente port-
folio de soluciones PFM estandarizadas y
personalizables de Vertiv, fue presentada
en el marco de la conferencia de prensa
‘Vertiv Driving Innovation 2023: The Pre-
fabricated Modular Revolution, que aglu-
tind a una gran cantidad de periodistas
de todo el mundo.

El evento contd con la participacion
de figuras muy importantes de Vertiv a
nivel global y europeo. Ademas, se es-
tablecié un panel de expertos donde se
debatié sobre los «Desafios y beneficios
de los soluciones prefabricadas».

Vertiv también proporciona servicios
integrales para facilitar despliegues rapi-
dos y operaciones eficientes. Este apoyo
completo incluye la puesta en marcha,
mantenimiento constante, monitoriza-
ciéon remota y formacion, que refuerzan
la dedicacion a proporcionar soluciones
holisticas para los clientes.
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Noticias

N ou Grup celebrd su 32 Asam-
blea General de Socios en Ma-
drid, como es la tradicién en esta
época del ano. En esta ocasion, el
evento tuvo lugar en el Hotel Ca-
talonia Gran Via, reuniendo a sus
socios para compartir importantes
temas y decisiones relacionadas
con la organizacion.

Con una cifra de negocio su-
perior a los 217 M€ en material
eléctrico al cierre de octubre y un
incremento superior al 7%, se afir-
mo que la situacion del grupo era
mas favorable que la media del sector
en su conjunto. Esta situacion positiva,
se apuntaba a esperar ciertos aspec-
tos que beneficiarian al sector en los
préximos anos, impulsada por tenden-
cias como la electrificacioén, la transfor-
macién energética, la digitalizacion,
la conectividad, la sostenibilidad y la
urbanizacién. A pesar de las percep-
ciones negativas actuales, se destaco
que la especializacion y un enfoque
solido en el servicio eran factores cla-
ve para aprovechar plenamente estas
oportunidades y garantizar un futuro
prometedor.

|

(& .
Nou Grup celebra junto con ABB
su 3* Asamblea General de Socios en Madrid

Durante el encuentro, se propor-

ciondé informaciéon sobre el estado
actual del proyecto de comercio elec-
trénico B2B del grupo, que se espera
que esté operativo a mediados del
préximo afo. Se compartieron deta-
lles sobre los plazos seguidos por la
empresa seleccionada para llevar a
cabo el proyecto, asi como ejemplos
concretos de su funcionalidad. Este
proyecto se considera fundamental
en la estrategia de Nou Grup.

Paco Alvarez de ABB, actual director
de desarrollo de negocio de Niessen,
participd en la 32 Asamblea, donde

destaco el buen desemperio
de la division Electrification
de ABB, creciendo por en-
cima del mercado gracias a
adquisiciones y una gestion
comercial, sefalando a su
vez, la importancia de tener
una gestion eficiente del
precio. Resalté la necesidad
de una mayor integraciéon
entre distribuidores y fabri-
cante, y a pesar de un merca-
do desafiante, ABB buscaba
expandirse en segmentos

tradicionales y areas con potencial de
crecimiento.

Enfatizé el papel del canal de dis-
tribucién como aliado estratégico, con
el 87% de las ventas de Electrification
realizadas a través de distribucion profe-
sional. ABB se compromete a aumentar
las ventas en un 5% para 2024 median-
te estrategias a medio y largo plazo con
distribuidores. De ellos, ABB espera una
extension de la red de ventas, un reco-
nocimiento positivo de la marca, y un
valor anadido en logistica y servicio,
considerando al distribuidor como un
eslabdn clave en la cadena de valor.

j

Scame renueva su imagen.

S came Parre S.p.A,, en el ano en que
celebra su 60 aniversario, anuncia
una consolidacién de su posicién a través
de la renovacién de su identidad corpo-
rativa. Este cambio es parte de la visién a
largo plazo de la empresa, que busca cre-
cer y evolucionar en el ambito industrial,
manteniendo sus valores fundamentales
que la han convertido en un referente alo
largo de los afios.

El redisefio del logotipo refleja sus
valores fundamentales. La «<M de Scame»
se convierte en el simbolo de la nueva
imagen, abarcando las principales areas
de negocio de la compaifiia: industria y
movilidad eléctrica. Ademas, se incorpo-
ra el sentido de pertenencia al territorio,
representado por las montanas del Valle
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Una nueva identidad para estar atin mas conectados

SCRAA\E

feeling connected

Seriana, y se destaca la importancia de
todas las personas, tanto dentro como
fuera de la organizacién. El color Pantone
«Warm Red» se mantiene como el tono
principal, transmitiendo calidez y como-
didad, y reforzando la identidad del servi-
cioy la larga tradicién de fabricacion.
Acompanando este cambio, se in-
troduce un nuevo lema, «Feeling Con-
nected,» que refleja la capacidad innata
de Scame para establecer conexiones
adecuadas a través de sus soluciones y
relaciones, tanto a nivel global con los

clientes como a nivel local con las comu-
nidades y el territorio en el que opera.

Un rebranding que representa no solo
un cambio estético, sino también una pro-
mesa renovada a clientes, socios y colabo-
radores. «Queremos que nuestra marca
refleje el dinamismo, la innovacién y la
fiabilidad que siempre han distinguido a
Scame a lo largo de los afos», declaré Ste-
fano Scainelli, CEO de Scame Parre S.p.A.

En los ultimos meses, Scame ha in-
volucrado a empleados, sucursales en
el extranjero, clientes y socios en este
proceso de cambio de marca a través de
reuniones dedicadas. Este proceso conti-
nuara con la actualizaciéon del sitio web,
las redes sociales y todas las principales
herramientas de comunicacién.

£
€
o
£
<
3
=
=
=




_7 =L=C

TUPONESEL'DESTINO;
.NOSOTR'S LA‘ENERGIA"

Elige la excelencia en carga para tu vehiculo eléctrico.
Nuestro cargador Synapse te brinda el control sin limites.

Disefiado para ti, Synapse combina tecnologia de vanguardia con facilidad
de uso, asegurando que cada carga sea eficiente.

Con nuestra aplicacién Synapse Control, tendrds el control total de
tus recargas, monitorizando el proceso en tu dispositivo, sin limite de equipos.

Sé parte del cambio hacia un futuro mds verde sin complicaciones.

iTu camino hacia la sostenibilidad comienza aqui!
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S chneider Electric, ha anun-
ciado su colaboracién con
Iberdrola para
control del proceso y la ener-
gia de sus plantas de hidréoge-
no verde, empezando dicha
colaboracién en la planta de
Puertollano. Con esta cola-
boracién, las dos empresas se

impulsar el

alinean para conseguir obje-
tivos comunes como la lucha
contra el cambio climatico y
la independencia energética.

La de Puertollano es la
mayor planta de hidrégeno
verde para uso industrial en
Europa y la primera de una
red de plantas estratégicas
paraimpulsar el hidrégeno en
Espana. Su hidrégeno verde

/

Iberdrola y Schneider Electric
se unen para impulsar
la eficiencia energetica

litio, con una capacidad de
almacenamiento de 20 MWh,
lo que garantiza una cadena
de valor cero emisiones en el
proceso de produccion.

En una infraestructura tan
estratégica, es especialmente
relevante conseguir la maxi-
ma optimizacién y eficiencia
energética. Por este moti-
vo, lberdrola ha confiado en
un conjunto de soluciones
de Schneider Electric. Entre
ellas, destaca el sistemna DCS
EcoStruxure Control Expert
for Aveva System Platform de
ultima generacién, que per-
mite gestionar en la misma

plataforma el sistema de con-
trol de proceso y el sistema

contribuye a descarbonizar el
sector primario y actividades
industriales dificiles de elec-
trificar. Cuenta con uno de los
mayores sistemas de produc-
cién de hidrégeno verde me-
diante electrdlisis del mundo
(20 MW), a partir de electrici-
dad 100% renovable.

La electricidad se obtiene
de una planta solar fotovol-
taica dedicada, de 100 MW,
un sistema de baterias de ion-

N

eléctrico, dando cobertura a
todo el ciclo de vida. Este sis-
tema maximiza el control y la
coordinacion de los sistemas
energéticos en la planta, au-
mentando asi su rendimiento,
eficiencia energética y ope-
racional. Incorpora tres capas
esenciales para un control
optimo y eficiente: hardware,
software de control y opera-
cién, e inteligencia operacio-
nal.
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Sonepar ultima la apertura
de su nuevo centro logistico
en Sagunto

S onepar ha invertido 11 millones de euros en la
construccién de un nuevo centro de distribucion de
21.500 m2 en Puerto de Sagunto (Valencia). El logisti-
CO, que estara operativo en el primer trimestre de 2024,

cuenta con el sistema de automatizacién AutoStore y
permitird aumentar la capacidad de la cadena de sumi-
nistro de Sonepar Espana.

El centro logistico, ubicado en el poligono Cami la
Mar de la localidad valenciana de Sagunto sobre una
parcela de 27.000 m2, tiene 24 muelles de carga y un
gran espacio destinado al almacenamiento de mercan-
cias con capacidad de albergar 35.000 productos en
stock para el ano 2027.

Las instalaciones gozardn de las mejores solucio-
nes tecnoldgicas intralogisticas: “El sistema de alma-
cenamiento y preparacion de pedidos de AutoStore
implementado en Sagunto cuenta con 35.000 cubetas,
supondrd un crecimiento significativo en nuestra capa-
cidad diaria de preparacién de pedidos, aumentara la
disponibilidad de los productos, permitird un uso mas
eficiente de los embalajes y reducira los plazos de entre-
ga delos pedidos’, ha indicado Antonio Durd, VP Supply
Chain de Sonepar Espana. Ademas, se implementara
la solucién tecnologia de Cable Automation High-Bay
para optimizar el almacenamiento de pallets y bobinas
de cable.

En materia de sostenibilidad, el edificio se abastece-
réd con 300 kW de paneles solares y ha recibido la maxi-
ma calificacién de construccion sostenible BREEAM Ex-
cellent, lo que significa que hace un uso muy eficiente
del agua y la energia, utiliza materiales sostenibles y
sus emisiones de CO2 son reducidas. El centro también
cuenta con varios cargadores para vehiculo eléctrico.

El innovador centro de distribucion de Sagunto
supondra un importante avance en términos de ope-
raciones logisticas, ya que permitird a Sonepar Esparna
optimizar su servicio y mejorar su eficiencia. Mas de 60
colaboradores trabajaran desde el logistico, que tam-
bién cuenta con oficinas de trabajo y sala de formacion.
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Janet Zhang, nueva directora general en Chint para Espaiia y Portugal

J anet Zhang toma el relevo de
Leon Li y asume la direccion ge-
neral de lafilial espariolay portugue-
sa de la multinacional Chint Group,
que se encuentra en pleno creci-
miento y a punto de cumplir catorce
anos de presencia en Espaina.

Janet forma parte de Chint
Global desde el arno 2021 como di-
rectora de negocio y operaciones,
ademas de ejercer labores como
asistente de la actual vicepresiden-
ta. Con anterioridad a su incorpo-
racion a Chint, Janet trabajoé para impor-
tantes empresas del sector en puestos
de ventas o desarrollo y estrategia de
negocio gracias a su formacion en la in-
genieria de materiales. Tanto su perfil
laboral como el educativo, suponen una
base sdlida para continuar dirigiendo la
filial espafola en su camino de confianza,
cercania y cuidado de sus clientes.

Janet toma las riendas de la direccién
de la division espafnola y portuguesa
con la intencién de “transformar la mar-
ca Chint en el mercado nacional y posi-

cionarla como una opcién de referencia
para instaladores, distribuidores, OEMs
y EPCs en soluciones para la generacion,
transmisién, distribuciéon y consumo de
energia, asi como en el sector de las ener-
gias renovables. Queremos ofrecer una
solucién completa centrada en la calidad
y la capacidad de respuesta, 24/48 horas.”

En opinién de Janet, el mercado
energético se encuentra todavia en una
fase de crecimiento muy marcada, que
necesita responder a la demanda de una
clientela cada vez mas exigente, con pla-

zos de entrega muy ajustados
y con cada vez mayor preocu-
paciéon por la produccion de
energias verdes y renovables
que puedan ofrecer soluciones
en periodos de escasez de ma-
terias primas. De ahi la impor-
tancia de implementar proce-
sos con rendimientos 6ptimos
y de utilizar fuentes naturales
para la produccion de energia

“Digital decarbonization for a
Green World”

Chint Espana, es la primera filial eu-
ropea del grupo, constituida en 2010,
que cuenta hoy con un equipo de 47
empleados directos y 30 empleados
mas que cooperan con la marca des-
de sus aliados de negocio Chint Elec-
trics Division Sur, K-Electric (Cataluia)
y Green Efficient Solutions (Baleares y
Canarias).

Entre las principales marcas del Gru-
po Chint, dedicadas cada una de ellas a
diferentes mercados o soluciones, cabe

(G

G rupo Novelec, empresa especia-
lizada en material eléctrico, reno-
vables, telecomunicaciones, fluidos y
climatizacién y que opera como una de
las marcas comerciales pertenecientes
al Grupo Noria, cumple 10 anos. Y para
celebrarlo ha realizado un cambio de
imagen que le otorga un enfoque nue-
vo, pero fiel a la esencia del logo original
para resaltar la evolucién y el éxito de la
marca a lo largo de la década. La nue-
va imagen es mas moderna, depurada
y de lineas mas suaves, que ayudan a
mostrar el compromiso firme de lacom-
pafiia por la innovacién y adecuarse a
las necesidades del mercado.

El restyling de Grupo Novelec se ha
aplicado a todos los ambitos de la com-
paria. Desde comunicaciones internas,
tiendas o merchandising. En el nuevo
logo se ha simplificado la imagen y se
ha reforzado la sensacién de solidez y

de unidad, optando por lineas mas mo-

rupo Novelec celebra su décimo aniversario
con cambio de imagen

dernas, menos mar-
cadas y apostando
por el color protago-
nista de la marca.

Este sutil cambio
de imagen impulsa
positivamente el pro-
yecto que el Grupo

destacar Chint, Noark y Chint T&D.

empez6, mejorando

la imagen de sus puntos de venta y la
uniformidad entre ellos, dotando de
personalidad y confort al espacio donde
el cliente va a comprar. Siempre prio-
rizando el servicio y la comodidad de
nuestro publico.

Grupo Novelec cuenta con mas de
tres décadas de experiencia en el sec-
tor de la distribucién y con un equipo
altamente capacitado y constante-
mente actualizado en las ultimas ten-
dencias. Actualmente, dispone de 67
ubicaciones de venta distribuidas en
toda Espana. Esta red comercial esta

respaldada por dos centros logisticos
ubicados en Barbera del Vallés y Valla-
dolid, que albergan un amplio inven-
tario de mas de 20.000 productos en
stock. Ademas, cada vez cuenta con
mas técnicos profesionales por todo
el territorio nacional, para aportar un
valor annadido a su servicio.

Esta renovacion estética, ademas,
es una forma de consolidar el impara-
ble crecimiento de la marca en el mer-
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cado en todos estos anos, que prevén
siga creciendo en un futuro.
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Los fallos eléctricos
causan el 29,9%

de las victimas
de incendios en Espafia

E | estudio de victimas de incendios en Espana
2022, llevado a cabo por la Fundacion MAPFRE
y la Asociacion Profesional de Técnicos de Bombe-
ros (APTB), ha sido divulgado recientemente.

Segun los resultados, el 29,9% de los incendios
en viviendas con fallecidos, causados por motivos
conocidos, se atribuye a instalaciones eléctricas
defectuosas y su uso incorrecto. Este factor se iden-
tifica como la principal causa de pérdidas de vidas
en los incendios registrados.

Estas estadisticas reflejan la continuidad de la
tendencia observada en los ultimos anos, eviden-
ciando que en 2022 se contabilizaron 176 muertes,
subrayando la urgencia de que la sociedad en su
conjunto tome conciencia de los riesgos asociados
al uso de instalaciones eléctricas en condiciones
deficientes.

Durante 2022, se /
registraron un total
de 133.029 inciden-
tes por incendio, de
los cuales 32.437 ocu-
rrieron en inmuebles,
siendo 18429 de
ellos en viviendas. Es-
tos incidentes resulta-
ron en 235 muertes,
de las cuales 176 ocu-
rrieron en viviendas,
convirtiendo el afo
pasado en el peor
ejercicio desde 2010.

La Asociacion de VAPTB
Fabricantes de Mate- K—---—.._._

vicnmsﬁ DE INCENDIOS
EN ESPANA EN 2022

Fundacién MAPFR5

rial Eléctrico (AFME),

en colaboracién con otras asociaciones del sector,
aboga por politicas activas que impulsen la reha-
bilitacion de las instalaciones eléctricas en los edi-
ficios, transformandolas en sistemas preparados,
inteligentes, eficientes y seguros. En Espana, cerca
de 10 millones de viviendas principales construi-
das antes de 1981 podrian contar con instalaciones
eléctricas obsoletas y requerir renovaciéon.

El informe resalta ademas que el 76,1% de las
muertes por incendio en viviendas se debid a lain-
halacién de humo y gases téxicos. En este sentido,
los autores respaldan cambios legislativos que es-
tablezcan la obligatoriedad de instalar detectores
de humo.
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ChargeGuru se fusiona
con Zeplug para reforzar
su posicion en Espana

C hargeGuru ha fortalecido
su posiciéon en Europa y
en Espana al fusionarse con
Zeplug, uno de los principa-
les operadores europeos de
infraestructuras de recarga
en edificios residenciales y de
oficinas. La integracion de am-
bas empresas crea uno de los
mayores proveedores de re-
carga de vehiculos eléctricos e
hibridos enchufables de la UE,
con una oferta integral que
abarca toda la cadena de va-
lor, desde la instalacion hasta
la gestiéon y el mantenimiento.
La nueva oferta de Char-
geGuru estd disefada para
satisfacer la creciente deman-
da de servicios de recarga de
vehiculos eléctricos con una
solucién especifica para gara-
jes comunitarios y edificios de
oficinas. Se trata de un inno-
vador modelo, que incluye la
financiacion de la infraestruc-
tura de recarga, asi como un
servicio de instalacién y man-
tenimiento llave en mano,
que ya ha sido adoptado en
15.000 edificios en Europa.
Concretamente, este en-
foque integral se basa en una
solucion escalable que parte
de una preinstalaciéon de la in-
fraestructura a coste cero para

la comunidad de propietarios
y los residentes que no de-
seen carga eléctrica y prepara
los edificios para ir afiadiendo
puntos de recarga sin limita-
ciones, a medida que estos
se solicitan y hasta abarcar
la totalidad de las plazas de
garaje si fuera necesario. Este
modelo rompe las actuales
barreras, soluciona las limita-
ciones actuales de una gran
parte de los edificios y facilita
en gran medida el proceso de
transicion a vehiculos eléctri-
cos, tanto a los propietarios de
edificios como a sus gestores
y a sus residentes.

«Zeplug se ha labrado un
solido liderazgo en Francia
gracias a esta oferta innova-
dora y sin coste que ofrece
una solucién especifica a la
complejidad de la carga de ve-
hiculos eléctricos en edificios
residenciales y de oficinas.
Los retos son similares en to-
dos los paises de Europa a los
que nos dirigimos y estamos
encantados de poder llevar la
oferta de Zeplug a estos mer-
cados, para que los clientes
puedan optar por la solucion
mas adecuada’, ha anadido
Nicolas Banchet, cofundador
de Zeplug y ChargeGuru.
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Qanoramanoticias

Nueva gama de interruptores y conmutadores-seccionadores

de Lovato Electric

L ovato Electric ha presentado la nue-
va gama de interruptores y conmu-
tadores-seccionadores de la serie GL, la
cual se enriquece con la introducciéon
de un nuevo tamano de construcciéon
que cubre aplicaciones de hasta 1000A.
Estos nuevos seccionadores y conmuta-
dores-seccionadores pueden utilizarse
con control directo o con cerradura de
puerta y cuentan con una amplia gama
de accesorios para satisfacer los requeri-
mientos de todas las instalaciones.

La tecnologia de control de los con-
tactos de potencia, disehada

para completar las operaciones con ex-
trema rapidez permite el uso de estos
dispositivos en la categoria AC23A con
una carga de 1000A a 500V o 800A para
tensiones superiores.

Los interruptores- seccionadores GL
de hasta 1000A estdn compuestos por
un cuerpo de dimensiones extrema-
damente compactas; Las versiones UL,
adecuadas para aplicaciones en EE UU
y Canada, estan disponibles desde 100A
hasta 800A y tienen las dimensiones
mas compactas disponibles en el mer-
cado actualmente.

La versién de cuatro polos se pue-
de realizar facil y directamente por el
cliente gracias al polo adicional que se
vende por separado y que, al igual que
los bornes neutros y de

tierra, se puede mon-
tar a ambos lados del
interruptor secciona-
dor mediante los dos
tornillos suministrados.

Los seccionadores se montan en la placa

mediante 4 tornillos sin restricciones de
posicionamiento.

Los conmutadores-seccionadores GLC
se suministran ya montados en configura-
ciones de tres y cuatro polos y presentan
caracteristicas eléctricas adecuadas para
satisfacer cualquier exigencia de aplicacion
a pesar de tener dimensiones extremada-
mente compactas. El montaje se realiza en
una placa mediante 4 tornillos sin ninguna
restriccion de posicionamiento.

Sonepar Espafia finaliza el rebranding de sus puntos de venta

S onepar Espaia ha finalizado el rebran-
ding de sus 140 delegaciones. Desde
esta semana, los puntos de venta y ofici-
nas de las antiguas marcas comerciales
(Ame, Dielectro Balear, Dielectro Cana-
rias, Dielectro Industrial, Dimel, Guerin e
Hispanofil) ya tienen la identidad corpo-
rativa de Sonepar.

“La presencia de Sonepar en Espafa
ha vivido un notable crecimiento y trans-
formacion en los ultimos afios. Ahora, el
Grupo comienza una nueva etapa en Es-

pana a través de la adopcién de la marca
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Sonepar en nuestros puntos de venta y
oficinas’, ha indicado Jean-Cyrille Vers-
pieren, Presidente de Sonepar Espana.

El pasado mes de mayo, Sonepar
concluyé el rebranding de las delega-
ciones de Rexel Spain. Durante estos ul-
timos ultimos meses, se ha trabajado en
adoptar la marca Sonepar en las antiguas
marcas comerciales:“Hemos llegado has-
ta aqui gracias a nuestras marcas. Todas
ellas nos han acompanado a lo largo de
estos anos a medida que se han ido su-
mando al Grupo. Queremos darles las
gracias por todo lo que
han aportado para ha-
cer de Sonepar lo que
es hoy’, ha detallado
Jean-Cyrille Verspieren.

La adopcién de la
marca Sonepar en los
puntos de venta se pro-
duce en un momento
en que el Grupo estain-
merso en una ambicio-
sa transformacién para
ofrecer a sus clientes

los procesos omnicanal automatizados
y digitalizados mas avanzados del sec-
tor: “Iniciamos un emocionante capitulo
al renovar la identidad de nuestra marca
en nuestras tiendas fisicas para que nues-
tros clientes sepan que estan en la mayor
empresa de distribucién B2B de material
eléctrico en el mundo, al tiempo que nos
adaptamos a sus necesidades y a la evo-
lucion del mercado’, ha explicado Alberto
Martinez, VP Marketing y Compras de So-
nepar Espana.

“Invitamos a nuestros clientes, pro-
veedores y colaboradores a que visiten
nuestros puntos de venta para que co-
nozcan en primera persona cOmo esta-
mos innovando, evolucionando y me-
jorando para todos ellos’, ha apuntado
Alberto Martinez.

Sonepar presento su nueva identidad
de marca en noviembre de 2021. El logo
actual proyecta una imagen mas moder-
na y actualizada del Grupo, y fue disefa-
do para que pudiera implementarse facil-
mente en cualquier espacio, tanto fisico
como digital.
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Fegime celebra un fructifero ao
y proyecta sus planes para el futuro

T ras un ano operativo excepcionalmente exitoso, la empresa
Fegime halogrado no solo consolidar su posicién en el mer-
cado, sino también amasar un impresionante stock valorado en
mas de 3 millones de euros. Este inventario abarca una amplia
gama de 144 referencias, incluyendo maodulos, inversores, ba-
terias y optimizadores de energia fotovoltaica, procedentes de
cinco marcas lideres en el sector.

Los socios estratégicos de Fegime se benefician de una dis-
ponibilidad inmediata, precios altamente competitivos y entre-
gas rapidas, que se realizan en un plazo de 1 a 3 dias. Esta efi-
ciencia logistica se traduce tanto en envios desde los almacenes
como en entregas directas en el lugar de trabajo, todo ello dise-
Rado para satisfacer las necesidades y exigencias de sus clientes.

La distribucién estratégica del stock en tres puntos clave,
ubicados estratégicamente en Barcelona, Valencia y Madrid,
garantiza una cobertura eficiente de todo el territorio nacional.
Este enfoque ha allanado el camino para la ejecucion exitosa de
210 proyectos destinados a 20 de los 25 socios de Fegime, con la
entrega de material directamente desde el centro logistico.

Un logro destacado para la empresa ha sido su contribucién
significativa al impulso de proyectos fotovoltaicos, que ha cul-
minado en una potencia instalada que supera los impresionan-
tes 60 megavatios. Este hito posiciona a Fegime como un actor
clave en la promocién y desarrollo de soluciones energéticas
sostenibles.

Mirando hacia el futuro, la empresa tiene planes ambicio-
sos para el préximo ano. Se contempla la posibilidad de am-
pliar la oferta de productos en el ambito logistico, explorando
mas alla de los limites de la energia fotovoltaica. Este enfoque
diversificado refleja el claro compromiso de Fegime con la in-
novacién y la expansién en el mercado, consolidando auin mas
su posicion como lider indiscutible en el sector energético. Con
una trayectoria de éxitos a sus espaldas, Fegime se erige como
un referente que anticipa y responde a las demandas cam-
biantes del panorama energético con determinacién y visiéon
de futuro.

Nuevo Sistema

de Alimentacion
Ininterrumpida Green LCD
de Powertronix

E I nuevo Sistema de Alimentacion Ininterrumpida
Green Lcd de Powertronix es un pequeno gran
profesional, por sus prestaciones, capacidad y efi-
ciencia. Esta nueva gama pertenece a la serie de SAl’s
- UPS con Tecnologia Line Interactive de Control Digi-
tal, una de las mas vanguardista del mercado.

La Serie Green Lcd, con potencias desde 650VA has-
ta 2KVA, ofrece una tecnologia y propiedades de alta fia-
bilidad, dando asi la solucién mas completa ante proble-
mas de perturbaciones de la red y situaciones criticas.

Estos equipos han sido desarrollados para pro-
porcionar la mejor relacion calidad/precio en el seg-
mento de mercado dedicado a usuarios domésticos
y/o pequeias empresas, para la protecciéon de orde-
nadores, servidores, TPVs, gamers, streamers, etc...

La instalacion de estos equipos es muy simple gra-
cias a su sistema Plug & Play, y su funcionamiento ga-
rantiza una elevada fiabilidad y eficacia. La carga co-
nectada al equipo estd alimentada por la red eléctrica
y, a través del SAl, esta controlada y estabilizada por el
AVR interno; pero cuando se produce un corte en la
alimentacion eléctrica, el inversor arranca y provee de
energia ininterrumpida a la carga protegida.

La electrénica del equipo esta controlada por un
microprocesador que dirige todas las funciones y
pardametros del SAI. Es posible comunicar el SAI-UPS
con el equipo protegido conectandolos mediante un
software y su propio cable de serie/RS232 (estandar).
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PROTAGONISTAS

PROTAGONISTAS
DEL SECTOR 2023

EDUARD SARTO,
Presidente Ejecutivo en ADIME DISTRIBUCION

El mayor reto de ADIME es sin duda, “Ante situaciones
impulsar la prestacién y creacion adversas y complejas,
de servicios de valor a nuestros la distribucién
asociados asi como la defensa de sus . .

) ) profesional esta
intereses como colectivo. Promover

la integracién y la interaccién entre demostrando
empresas del sector, generar acciones su capacidad

que permitan acciones de networking,  de adaptacion

ofrecer asesoramiento y compartir y resistencia”

experiencias en la gestiény la

innovacion, son factores indispensables
para ser competitivos en un mundo
cada vez mas globalizado. Es

necesario también impulsar politicas
de partenariado con colectivos y
asociaciones que, o bien comparten
nuestros intereses comunes, o bien
podemos generar sinergias con un
gran potencial de negocio.
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FRANCISCO PARDEIRO,
PRESIDENTE DE ANFALUM

Desde su nombramiento en 2022, “Sin lainstalacion
Anfalum ha tratado de ser una de alumbrado
asociacién muy activa, lanzando no existe rehabilitacién

mensajes importantes a la de un edificio”
sociedad, y al canal profesional, a

través de su evento Transforming
Lighting, aportando informacién
util de mercado y tendencias para
los préoximos afos.

ALFONSO CANOREA,

DIRECTOR GENERAL DE LEDVANCE ESPANA

Canorea destacé que ponerse “Tenemos que seguir

al frente de la compaiiia le trabajando y apostando
supone un gran orgullo, pero por ofrecer al mercado
también un desafio, ya que productos eficientes,

Ledvance tiene muchos retos . ”
sostenibles y conectados.

por delante.
OSCAR EMBID,
CEO de BJC
Sustituyd en el cargo a Ignacio “Poner el producto
Martin Marcuello. Embid ya adisposicion del instalador
formaba parte del equipo en el momento
dlrect.lvo y ha sido un actorl y Iugar en que lo necesita
clave impulsando la filosofia .

. - debe ser el objeto
LEAN para mejorar la gestiény

PR T

fijar una cultura centrada en el dela distribucion

cliente y el empleado.

JESUS JIMENEZ,
HUB LEADER DE SCHNEIDER ELECTRIC
Jesus pasara a formar parte del “Debemos acelerar
Comité de Direccién de la Zona una transformacion
Ibérica, y tendra como objetivo cultural corporativa
potenciar y hacer crecer al

i - enfocada
Iberian HUB, que seguird siendo .
eje vertebrador entre todas aunamentalidad
las Unidades de Negocio de de ||dera29°
Schneider Electric en Espafa y y de alto rendimiento”

Portugal.
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\# CREEN
& SOLUTIONS

UNA NUEVA
GENERACION DE
SOLUCIONES PARA
FOTOVOLTAICA
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MIGUEL ANGEL GOMEZ,
PRESIDENTE DE FENIE

Miguel Angel Gémez muestra las
estrategias y metas que se han
fijado para que el sector sea el
epicentro de las oportunidades
de mercado: autoconsumo

y comunidades energéticas,
movilidad eléctrica, renovaciéon
de instalaciones, fomento del
empleo juvenil, etc.

JAVIER FIGUERAS,

“Estamos ayudando
alos organismos
reguladores a potenciar
la electrificacion,
siempre de manera
ordenaday canalizada
por los instaladores
profesionales”

DIRECTOR GENERAL DE PHOENIX CONTACT

Con Javier Figueras a la cabeza,
Phoenix Contact Espana

abre una nueva etapa, con

el objetivo de contribuir a

un crecimiento sostenibley
rentable de la firma, ademas
de mantener y desarrollar la
excelente relaciéon con sus
clientes y socios comerciales.

ANGEL BARRAGAN,

“Espana

sera un mercado
determinante y puntero
en la transformacion
energética”

DIRECTOR GERENTE DE JUNG ELECTRO IBERICA

El director gerente de JUNG
Electro Ibérica nos abri6 las
puertas de su showroom

en Madrid. Un espacio
excepcionalmente disefiado,
concebido para encuentros
con arquitectos, interioristas,
pero también instaladores,
distribuidores y profesionales.

AMADOR VALBUENA,
CEO DE RETELEC

El maximo responsable de la
marca compartié con nosotros
su vision a futuro del sector
del vehiculo eléctrico, el cual
afronta numerosos retos
técnicos y tecnoldgicos para
alcanzar los objetivos fijados
para el afo 2030.

“El showroom de JUNG
es un espacio abierto

a proyectos, formacion
y reunion

de todos los profesionales
del sector”

“Hay mucho por hacer
en el desarrollo

de lainfraestructura
derecarga del VE”



ADRIANO MONES,
PRESIDENTE DE AEDIVE

Adriano Monés es un
profesional de gran experiencia
en el sector de las instalaciones
técnicas, que puso de
manifiesto la buena marcha del
sector, la gran oportunidad que
representa para las empresas y
profesionales del mercado, y las
tendencias a futuro.

RAMON COMELLAS,
PRESIDENTE DE CIRCUTOR

Ramoén Comellas, uno de los
fundadores de Circutor, nos
desveld las claves del éxito para
llegar a cumplir 50 afios dentro
del sector del material eléctrico.

JORDI CALVO,

“Tenemos que seguir
trabajando

para dar respuesta
alanecesidad creciente
derecarga”

“La transicion
energética

esta cambiando
elmodelo”

CEO DE PRYSMIAN GROUP IBERIA

Desde 2013, Jordi Calvo es
CEO de Prysmian Group para
Espana y Portugal y participa
activamente en operaciones
econdmicas y financieras clave
para la expansion del grupo en
todo el mundo.

JANET ZHANG,

“Existe

una dara necesidad

de eliminar

la contaminacion

con ayuda

de las energias renovables”

DIRECTORA GENERAL DE CHINT ELECTRICS

Janet forma parte de Chint
Global desde el afo 2021

como directora de negocio y
operaciones, ademas de ejercer
labores como asistente de la
actual vicepresidenta.

“Queremos ofrecer

una solucion completa
centrada

enla calidad

y la capacidad de
respuesta, 24/48 horas”
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JEAN-CYRILLE VERSPIEREN,
PRESIDENTE DE SONEPAR ASIA PACIFICO

El que fuese presidente de
Sonepar Espana y Sonepar
Portugal, Jean-Cyrille
Verspieren, arranca el 2024
afrontando la presidencia de
Sonepar en Asia y el Pacifico.

“Estoy listo

para descubrir

los fantasticos negocios

de Sonepar en China, India,
Malasia, Nueva Zelanda,
Hong Kong y Singapur...”

BARBARA GARCIA FLOREN,
PRESIDENTA DE SONEPAR IBERIA

Barbara Garcia Florén contara
con el apoyo del Comité de
Direccién de Sonepar Espana
para seguir avanzando en los
diferentes proyectos puestos
en marcha durante los ultimos
anos.

NESTOR LOPEZ ALVAREZ,

GRUPO NORIA

Néstor Lopez lleva la distribucion
en el ADN, naciendo en una
familia que siempre ha trabajado
pory para el sector del material
eléctrico. Su formacion, su
experiencia, le han aportado

la vision estratégica con la que
Global Noria se ha posicionado
como un actor muy destacado
en el sector.

“Estoy emocionada
y orgullosa

de comenzar

mi nuevo cargo
como presidenta
de Sonepar Espaiia
y Portugal”

“El concepto “servicio”

se ha banalizado

y debemos volver

adarle valor,

no todo vale para vendery
eso nuestros clientes

lo aprecian”

INAKI ARAMBURU, DIRECTOR DE MARKETING
Y DESARROLLO DE NEGOCIO DE GRUPO ELECTRO STOCKS

Tras ser nombrado director
regional de Ventas de la
zona de Catalunya, donde
estuvo 5 afos gestionando
20 puntos de venta. En 2018,
fue promocionado a director
de Marketing para iniciar una
transformacién de marca 'y
estrategia.

“Debemos seguir
trabajando enla
experiencia de compra
del diente sea cual sea
su canal de compra,
esteeselretodela
distribucion profesional
para los préximos anos.”



MADE TO TOUCH.
DESIGNED TO CONTROL.
ENCHUFES SCHUKO® LS 990
CON CONEXION USB.

JUNG.ES )

MAXIMA ENERGIA

Con los enchufes con tomas
USB de JUNG podra cargar
su smartphone o tablet sin
necesidad de utilizar un
adaptador adicional, de-
jando libre el enchufe. Con
el disefo clasico de JUNG,
calidad “Made in Germany”
y certificado VDE.
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La SOSTENIBILIDAD
se suma al DISENO

y CALIDAD en los mecanismos
mas pequenos

ESPECIAL




A pesar de la situacién global, el aumento de costes de las materias

primas y de la logistica, el sector ha sabido recomponerse, atacar los

desafios existentes y seguir creciendo en un contexto complicado.

| pequeno material eléctrico es fundamental en las
instalaciones eléctricas, haciéndolas funcionar operativamente.
El disefio y la calidad siempre han estado presentes en el sector,
aplicando estrategias muy visuales para que el cliente se sienta
atraido a los productos. La calidad es un factor clave, por no
decir el mayor, ya que las empresas siempre van a buscar lo
mejor para sus instalaciones. Sin embargo, en los ultimos afios
ha habido un nuevo afadido en la fabricacién de mecanismo
de material eléctrico, la sostenibilidad.

Tendencias del mercado

de pequenos mecanismo eléctricos

Tal y como indican desde ABB,”ya no vale todo, sino

que en los proyectos, los decoradores, arquitectos e
ingenierias buscan la serie mas sostenible del mercado para
sus proyectos”. Desde la empresa ponen de ejemplo de
sostenibilidad su nueva serie ALBA de Niessen, la cual cuenta
con “mas de un 95% de material reciclado y una reduccion
de CO2 en su fabricacién de mas del 90%’, colocandola como
una de las soluciones mas sostenibles del mercado actual.

“Los fabricantes

debemos ofrecer

una gran paleta de soluciones
que puedan ser controladas
desde el mévil

o cualquier dispositivo”
ABB

Recientemente, Efapel ha cumplido cuarentay cinco afos
en el sector del material eléctrico de baja tensién. Efapel ha
construido una historia de crecimiento, ocupando actualmente
un parque industrial con 46.500 m2 y exportando a mas de

50 paises, resultado que surge del trabajo y determinacién de
todo un equipo de casi 500 empleados.

“Estamos orgullosos

de celebrar 45 anos

de una historia que nos inspira
y desafia a nuevos logros

sin dejar nunca

de creer en el futuro.

Nos reinventamos para llegar
cada vez mas lejos”

Efapel

Desde Guijarro Hermanos apuntan que las mejoras
en conectividad ofreceran altas ventajas a los instaladores
electricistas, ya que “sigue realizando el cableado de sus
instalaciones de la misma manera convencional que lo venia
realizando y ademas ofrece un plus de conectividad inteligente
en la vivienda y que configura el propio usuario de la misma’”.

“La conectividad
ofrece ventajas excepcionales
para el instalador electricista”

Guijarro Hermanos
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Bajo el punto de vista de MMconecta, laempresa

ha conseguido unos resultados que han superado todas

las expectativas, anteriormente definidas. MMconecta ha
cerrado 2023 con un crecimiento superior al 12% y muy por
encima del registrado en el mercado nacional por AFME, a
pesar de la desaceleracion que se detectd en el verano.

“La eficiencia energética
y la flexibilidad

en el puesto de trabajo,
son las claras tendencias
del mercado”
Mmconecta

“La marcada evolucion hacia soluciones conectivas,
especialmente en el contexto de la creciente importancia

de las Smart Homes, es una de las tendencias mas
significativas dentro del mercado del material eléctrico’,
contextualizan desde Simon. Ademas, “estas soluciones
estan transformando la manera en que interactuamos con los
mecanismos en nuestros hogares, permitiendo mas control
inteligente y eficiente en la iluminacién, climatizacién y otros
aspectos relacionados con la gestién energética”

“La integracion de dispositivos
conectados no solo mejora

la comodidad y la eficiencia,
sino que también abre la puerta
a un estilo de vida

mas personalizado y sostenible”

Simon

Desde la perspectiva de Gewiss, “el mercado pide
soluciones que sean potentes funcionalmente, capaces de
dar respuesta a los usuarios mas tecnoldégicos, robustas y
al mismo tiempo faciles de usar”. Asimismo, Gewiss habla
de una importante demanda, por parte de los clientes,

de disefios rompedores y que llamen la atencién del
consumidor.
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“Estas soluciones tienen

que tener una fuerte carga estética
y ser capaces de trasmitir
emociones con su uso’

Gewiss

Por su parte, Temper pide garantizar las calidades
de los productos, con la necesidad de “garantizar maxima
rentabilidad continuando con los procesos de mejora
continua”

Pequeriio material eléctrico
Dentro del mercado eléctrico, cada empresa opta por un nicho
de mercado, una gama distinta de mecanismos pequenos.

En primer lugar,
ABB presenta
su serie de
interruptores ALBA
de Niessen, unos
interruptores,
sensores y displays
tactiles que van mas
alla de su funcién
convencional,
convirtiéndose
| en una pieza de
s innovacion y estética
en el hogar. ALBA
encapsula la esencia
de la revolucién
tecnoldgica y sostenible en el disefio de interiores. No
solo es elegante en su disefo, sino que también ofrecen
funcionalidades avanzadas que transforman la experiencia
en el hogar. Con la capacidad de integrarse perfectamente
en cualquier estilo de decoracién, estos interruptores son
mucho mas que simples elementos decorativos; son centros
de control inteligente que te conectan con la eficiencia y la
sostenibilidad.

La sostenibilidad es un pilar fundamental para Niessen yen
concreto el disefio de esta coleccién. Desde la regulaciéon de la
iluminacién hasta el control de dispositivos conectados, ALBA
de Niessen no solo ilumina tus espacios, sino que también
ilumina el camino hacia un hogar mas eficiente y sostenible.
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Carga rapid
Power Delive
Quick charge
USB A+C

Tipo Cy carga rapida compatible con protocolos Power Delivery* y Quick charge.
Permite adaptar el voltaje de salida en funcion del nivel de carga de la bateria,
reduciendo el tiempo necesario para la carga y protegiendo los dispositivos.
Disenado para instalacion facil en caja de empotrar estandar y sin problemas

de espacio, a diferencia de otros modelos del mercado.

* Este protocolo de carga sera obligatorio a partir de finales de 2024 para los dispositivos electrénicos del
mercado que dispongan de carga rapida. (Directiva (UE) 2022/2380).
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Por otro lado, GeWiss ha anunciado su ltima innovacion

en materia de Smart Homes, EGO SMART. Esta gama de placas
y mecanismos inteligentes conectados pertenecientes a la
familia ChoruSmart, estan disefados para simplificar todas las
funciones de hogar. El resultado es un ecosistema evolucionado
que realza la experiencia en el hogar, dirigiéndola hacia una
dimensién mas atractiva y multisensorial.

EGO SMART cuenta con un gran numero de dispositivos
versatiles, consistentes en placas, pulsadores axiales,
pulsadores ECO sin bateria, sensores y actuadores conectados,
que enriquecen cualquier accion dentro del entorno
doméstico, mejorando la experiencia cotidiana, combinando
informacién practica con comodidad y automatizacion.

Ademads, la placa EGO SMART va mas alla de la estéticay
se convierte en un elemento funcional e interactivo del hogar.
Esta solucion tiene un sistema de iluminacién perimetral LED
y una pantalla gréfica integrada en la parte superior.

El display superior es dindmico: los mensajes de texto se
desplazan por la placa y los iconos cambian de forma para indicar
los distintos comandos activados. Una banda de luces de colores
ilumina los bordes: cada color tiene un significado diferente.

(autoria: © Constantin Meyer.)

La app ofrece acceso directo a todos los dispositivos sin
necesidad de conexion a internet, router WLAN ni servidor.
Guiado por mendus, el sistema se instala e implementa una
configuracion inicial basica, si bien el cliente final podra
anadir funciones o modificar las existentes en todo momento
mediante la misma aplicacion, desde su movil o tablet.

(autoria: © Constantin Meyer.)

A su vez, JUNQ ha lanzada un nuevo sistema domético para
los hogares, Jung Home. Esta nueva solucién es la apuesta del
fabricante aleman por universalizar la inteligencia domética
en todo tipo de proyectos de obra nueva, rehabilitaciones

o reformas, garantizando confort, seguridad, eficiencia
energética y reducciéon de emisiones de CO2.

Jung Home ofrece una manera rapida de conexion con la
instalacion eléctrica se conecte en red de manera inteligente.
Se trata de un sistema sencillo y econémico basado en el
estandar Bluetooth® MESH, apto ademas para cualquier
instalacion eléctrica convencional.

En esencia, este nuevo sistema se compone de enchufes,
interruptores y pulsadores, termostatos, detectores de movimiento
y presencia. Todos estos dispositivos pueden ser controlados de
forma individual o mediante la app Jung Home, a través del cual se
configura y controla la totalidad de la instalacion.
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MMconecta continta su apuesta por el Easyblock
Inside, renovando la imagen del producto con el objetivo de
ajustarlo a las estéticas mas demandadas en el mobiliario del
puesto de trabajo.

Para lograrlo, se han eliminado tanto en el perfil de
aluminio como en los embellecedores las tres lineas que lo
marcaban longitudinalmente, dando como resultado un
acabado mas limpio.

El Easyblock Indisde puede configurarse a medida con
tantos maédulos eléctricos, de voz/datos y multimedia cdmo
el usuario necesite, de forma que su longitud se puede ajustar
exclusivamente a lo que el usuario demande.

Cuenta con dos acabados principales, blanco mate y
negro mate.

Este producto esta especialmente disefiado para empotrar
en el tablero de la mesa, pero también podria empotrarse en
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graderios, mampara, pladur. .. para ello dispone de dos pinzas
de anclaje que lo ajustan al grosor del tablero.

Se suministra con conexion rapida, para facilitar la labor
del instalador a la hora de hacer la conexién eléctrica.

BJC incorpora en su portfolio una nueva toma de
corriente Schuko® con Cargador USB Ay USB C de carga
rapida con Protocolo Power Delivery, adelantandose a la
entrada en vigor de la nueva normativa EU 2022/2380.
Esta normativa obliga a que, a partir de finales de 2024,
todos los dispositivos electréonicos vendidos en el territorio
europeo dispongan de USB-C como conector y que todos
los cargadores sean compatibles con el protocolo.

La tecnologia Power Delivery permite la comunicacién
entre el cargador y el dispositivo, optimizando la velocidad
de carga y reduciendo las pérdidas de energia por
sobrecalentamiento, lo que a su vez alarga la vida util tanto
del cargador como del dispositivo movil.

Con una potencia de 20W esta toma de corriente
permite una carga rapida y eficiente, eliminando largos
tiempos de espera y permitiendo la carga simultanea de dos
dispositivos tales como smartphones, tablets o auriculares,
que siempre estan protegidos de temperatura y sobrecarga.

Disponible en las series Mega, Iris, Iris Plus, Miro, Style
y Viva, con multiples opciones de acabado para adaptarse
a cualquier entorno contando con la reconocida calidad
Siemens, respaldada por décadas de experiencia en
tecnologia y sostenibilidad.
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Simon ha lanzado un novedoso termostato parael
control de la calefaccion, el termostato conectivo Simon
270i0. El nuevo termostato iO permite conectar el hogar
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al sistema de calefacciéon ya sea caldera o suelo radiante
eléctrico. Ofrece la posibilidad de controlar la temperatura 'y
configurar programaciones horarias para que la casa sea el
lugar mas confortable en cualquier momento.

Este dispositivo conectivo Simon posee ademas
un atractivo display interactivo que permite ajustar la
temperatura de consigna. A diferencia de otras soluciones,
tiene la versatilidad de ser modular, lo que implica que
puede instalarse en marcos muiltiples junto a otras
funciones, centralizando el control.

Su instalacién aprovecha el cableado estandar sin
necesidad de buses ni cuadros dométicos complejos. Es apto
para empotrar en cajetines universales, pero ademas puede
instalarse también en superficie con caja, lo que facilita su
integracion en cualquier sistema de calefaccion existente.

Tem Per, presenta su linea de productos bajo la
marca Crady, disefiada para proporcionar una proteccién
eléctrica integral, respetuosa con el medio ambiente y
econémicamente eficiente.

La gama de productos Crady estd disefiada para ofrecer
proteccion eléctrica con el 100% de garantias en todos los
sectores. Con un enfoque centrado en lainnovaciény la
sostenibilidad, Temper busca superar las expectativas de
nuestros clientes y contribuir al desarrollo de soluciones que
promuevan un entorno mas seguro y técnicamente eficiente.

Los productos de Temper estan disefiados para optimizar
el consumo eléctrico, brindando a los usuarios la posibilidad de
lograr un ahorro significativo en costos a lo largo del tiempo.
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Nueva serie de interruptores

Karre Plus 55

de Panasonic

La nueva serie de interruptores Karre Plus

55 de Panasonic viene a revolucionar el
mundo de la instalacién eléctrica, ya que
proporciona una combinacién perfecta
de elegancia y funcionalidad que redefine
la experiencia en los hogares modernos.
Esta nueva gama de interruptores no solo
destaca por su disefio iconico y lineas
minimalistas, sino que también ofrece
una versatilidad excepcional con mas de
80 opciones disponibles para adaptarse a
diversas necesidades y preferencias de los

usuarios.

ESPECIAL
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El compromiso de
Panasonic, con la
mejora continua en
la comodidad del
usuario, se refleja
en la meticulosa
atencién al detalle
y la calidad de la
serie Karre Plus 55.
La compania, con
mas de un siglo
de experiencia

y conocimiento
acumulado en su
haber, ha logrado crear una serie de interruptores que no
solo son estéticamente atractivos, sino que también estan
disefados para facilitar la vida cotidiana.

Una de las caracteristicas distintivas de los interruptores
Karre Plus 55 es su disefio compacto y su mayor anchura de
tecla en comparacién con el marco, lo que proporciona un
acceso mas facil y cdmodo para controlar la iluminacién en el
hogar. El acabado Soft Touch afiade una dimensién adicional
al tacto, con una textura suave y una apariencia mate que
se combina con una amplia gama de colores vanguardistas.
Este disefio ha sido inspirado por la obra“La gran ola de
Kanagawa” del renombrado artista japonés Katsushika

Hokusai.
& v N

La serie Karre
@O O

Plus 55 de Panasonic
no solo destaca
por su elegancia,
sino también por
su funcionalidad
excepcional. Por
ejemplo, el regulador
universal para LED
ﬂ ofrece una solucién
conveniente
para regular la
iluminacién LED en
el hogar, eliminando
la necesidad de un cable de neutro (N). Esto permite la
sustituciéon directa de cualquier interruptor para el encendido
y apagado de una luminaria por un regulador universal que
ofrece funciones de regulacion para LED, asi como funciones
centralizadas y de apagado retardado. Ademas, es compatible
con las ultimas tecnologias LED de nueva generacién, lo que
garantiza una experiencia de iluminacién éptima.

La conveniencia y eficiencia energética son aspectos
clave de la serie Karre Plus 55. La toma de corriente con doble
cargador USB A+C proporciona a los usuarios la facilidad de
cargar sus dispositivos electrénicos sin la necesidad de un
adaptador de corriente adicional, permitiendo una carga

rapida con una
capacidad de 2A,
[ lo que resulta
fundamental en un
mundo moderno
altamente
conectado.

El detector de
movimiento de
esta serie combina
comodidady
ahorro energético
al detectar
movimientos
precisos en un
rango de hasta ocho metros y con un angulo de cobertura
de 180°. Ademas, evita el encendido innecesario de la
iluminacién al detectar la luz ambiental en un rango de
25-500 lux, permitiendo a los usuarios ajustar el tiempo
de encendido segun sus preferencias, lo que contribuye
significativamente al ahorro de energia. La funcién maestro/
esclavo también ofrece flexibilidad para la conexién
de detectores de movimiento secundarios al principal,
ampliando asi el alcance de deteccién para adaptarse a
diferentes espacios.

Otra caracteristica innovadora de la serie Karre Plus
55 es el interruptor de persiana programable, que lleva la
automatizacién del hogar a un nivel completamente nuevo. Este
dispositivo inteligente permite la programacién de las persianas
en respuesta a las condiciones climaticas cambiantes, utilizando
informaciéon de sensores de viento y lluvia. Esto no solo aumenta
el confort en el hogar, sino que también agrega un toque
decorativo gracias a su pantalla extragrande, que facilita el uso y
se integra perfectamente en la estancia del hogar.

Los instaladores electricistas se benefician enormemente
al ofrecer a sus clientes una solucién tan versatil y avanzada
como la serie Karre Plus 55 de Panasonic. La facilidad de
instalacién, combinada con la amplia gama de funciones
inteligentes, les permite brindar un valor agregado a los
hogares de sus clientes, satisfaciendo las demandas modernas
de comodidad, eficiencia energética y disefo elegante.

En conclusién, la serie de interruptores Karre Plus 55
de Panasonic es mucho mas que una simple solucién para
el control de la iluminacién y dispositivos electrénicos en
el hogar. Es una fusién perfecta de estilo contemporaneo,
funcionalidad avanzada y conveniencia inteligente que eleva
la experiencia de vivir en un hogar moderno. Los instaladores
electricistas encuentran en esta serie una herramienta versatil y
de vanguardia que les permite satisfacer las necesidades de sus
clientes con un producto confiable, estéticamente atractivo y
altamente funcional.

Mas informacion en guijarrohermanos.es
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Le grancl reinventa

la gama Plexo:

70 afios de perfeccién
en mecanismos estancos

PLEX(O"

Siempre contigo

[ legrand’

La serie Plexo de mecanismos estancos de Legrand, que tanto éxito ha cosechado

en el colectivo instalador, ha recibido una profunda actualizacién llena de ventajas.

ESPECIAL
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lexo es un nombre icénico que todos los profesionales
identifican, unida a un disefo robusto de mecanismos para
iluminacion distribucién eléctrica y a partir de ahora con una
version conectada Plexo with Netatmo.

Plexo, una de las gamas de pequerno material mas amplias
y reconocidas por el mercado, ha sido reinventada.

Solucion para el residencial,
terciario e industrial

Una de las novedades mas destacables esta en la placa, que
ahora tiene menos profundidad, y un espacio
alrededor del mecanismo que hace mucho mas
facil el cableado e instalacion.

La jefa de producto de Legrand, Anne
Cheneviere, resefid la robustez y estanqueidad
de grado IP55 certificado por Aenor, que a partir
de ahora permite ser montada en horizontal o
vertical facilmente: La. gama estara disponible
en la habitual funcién de iluminacion, de
distribucién eléctrica y también a partir de ahora
conectada con Netatmo.

Para utilizar en cualquier lugar
La gama de mecanismo estanco Plexo esta
disenada para ofrecer proteccién contra las
salpicaduras de agua y la acumulacién de polvo.
Plexo es perfecto para:
=» Lugares humedos: garajes, cocinas
profesionales, etc...
=» Exteriores: escaparates de centros
comerciales, aparcamientos publicos o
privados, etc...

Ademas, se puede instalar en superficie, para
renovaciones o empotrado para un acabado
sutil y discreto.

Mas de 100 funciones accesibles
Con una amplia oferta, Plexo esta disponible
en versiones de empotrar o de superficie,
monobloc o componibles, para adaptarse a:

=» Todas las necesidades y todos los tipos
de uso: interruptores simples o dobles, con o
sin piloto, detectores de movimiento, bases de

=» Todas las instalaciones y sectores de actividad:
comercial, industrial, residencial, etc...

Su adaptador Mosaic permite mas opciones y funciones.

La gama estara disponible en mostrador a partir de
2024 en la habitual funcién de iluminacion, de distribucion
eléctrica y también, a partir de ahora, conectada con
Netatmo.Y en tres acabados amplian las posibilidades de
decoraciéon tanto en interiores como exteriores: Antracita,
Gris y Blanco.

La presentacion de producto tuvo lugar, el pasado
mes de noviembre, en un encuentro con los profesionales
distribuidores de material eléctrico, en la que el director
comercial de Legrand Dionisio Martin, que expuso a todos
los distribuidores presentes el plan de lanzamiento de
Plexo, que convivira un tiempo con la gama actual y estara
disponible a partir del 15 de enero de 2024 en todos los
puntos de venta.

corriente multiples, etc...
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Alimentacion USB
en el sistema

de distribucion

Fuentes de alimentacion “enchufar y alimentar”
para la automatizacion de edificios

Smart Meter Gateways, controladores Raspberry Piy

dispositivos finales moviles pueden conectarse ahora

facilmente y alimentarse de forma fiable a través de USB, con

la nueva generacion de fuentes de alimentacion Step Power

a ventaja es que estas nuevas fuentes
de alimentacién ahorran espacio en el
armario eléctrico gracias a su cargador
USB con un paso horizontal de sélo 1
unidad (1 HP = 18 mm). De este modo,
la clasica combinacién de enchufe y
fuente de alimentacion enchufable pasa
a la historia.

Compactasy eficaces

La digitalizacién en los edificios esta ga-
nando terreno. Debido al aumento de

Diciembre 2023

de Phoenix Contact.

los costes energéticos y a la atencién
que se presta a la neutralidad climatica,
la eficiencia de los armarios de control y
los cuadros de distribucién desempena
un papel cada vez mds importante. Con
unas pérdidas en vacio increiblemente
bajas y un elevado grado de eficien-
cia, la nueva generacién de fuentes de
alimentacién garantiza una eficiencia
energética adaptada a las necesidades
de la automatizacién de edificios. Ade-
mas, las fuentes de alimentacién cum-
plen los estrictos requisitos de seguri-
dad de los dispositivos eléctricos, tanto
en aplicaciones industriales como en
viviendas particulares.

Los nuevos sistemas requieren fuen-
tes de alimentacion, eficientes y com-
pactas. El armario de control y el cuadro
de distribucién representan aqui el “ce-
rebro” de las soluciones de automatiza-

cion. Su configuracioén, asi como la pues-
ta en marcha y aceptacién del sistema,
plantean muchos retos. Todo tiene que
ser mas rapido, pero también mas bara-
to, sin pérdida de calidad. Ademas, la efi-
ciencia de cada uno de los dispositivos
es ahora mas transparente. (Figura 2).
Las nuevas fuentes de alimentacion
Step Power para la automatizacién de
edificios en formato de montaje en carril
DIN conforme a la norma DIN 43880 pre-
sentan un nivel de eficiencia muy elevado,
de hasta el 94,5 por ciento. Las pérdidas
en vacio se han optimizado hasta un va-
lor de consumo de <0,1 W (< 49 W de po-
tencia nominal de salida) y <0,21 W. Esto
corresponde a una reduccién del 98 por
ciento del consumo eléctrico en compara-
cién con un transformador convencional.
Esto se traduce en un importante ahorro
potencial en lo que respecta al balance
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energético y a la reduccidon del calenta-
miento de otros dispositivos en el cuadro
de distribucion. Los dispositivos satisfacen
los requisitos de la norma de alta eficiencia
actual y, por tanto, obtienen el nivel de efi-
ciencia VI. También cumplen los requisitos
europeos de EcoDiseino, cuyo objetivo es
mejorar la eficiencia energética y la com-
patibilidad medioambiental.

Como era antes

de las fuentes de alimentacion
USB para carril DIN

La estructura clasica de una fuente de
alimentacién USB en un armario de
control industrial o un cuadro de distri-
bucién requiere al menos una toma de
carril DIN con una anchura de 2 unidades
(2 HP) y un alimentador USB enchufa-
do en la parte delantera de ésta que, en
funcién de la potencia, ocupa un valioso
espacio adicional tanto en profundidad
como en anchura. Ademas, se necesita
aun mas espacio para la toma USB, que
suele enchufarse recta. Esto puede po-
ner en peligro el espacio libre minimo
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entre la puerta del armario eléctricoy los
componentes instalados de 2,5 mm, tal
y como estipula la norma IEC 61439-1.
Ademads, no todos los enchufes de carril
DIN cumplen la norma nacional DIN EN
60439-1 para armarios de distribucion y
cuadros eléctricos. Esta norma especifica
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los requisitos de seguridad, fiabilidad y
grado de proteccién. En este contexto,
es importante que los alimentadores
estén homologados para un funciona-
miento permanente ya que los alimen-
tadores domésticos no estan pensados
para un uso constante. Esto significa
que han de tener una larga vida
atil y cumplir los requisitos de
seguridad y fiabilidad. Alimen-
tadores inadecuados pueden
provocar problemas en la cons-
truccion de armarios de con-
trol, como sobrecalentamiento,
cortocircuitos e incluso fallos de
funcionamiento. La eficiencia
de las fuentes de alimentacién
también es extremadamente
importante. La acumulacion de
calor que se produce en la carca-
sa del dispositivo, normalmente
cerrada, de una fuente de ali-
mentacion USB enchufable no
se puede disipar. Esto hace que
las piezas adyacentes se calien-
teny pierdan eficacia.
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Aplicaciones USB
en el armario eléctrico
Los puertos USB son ya indispensables.
Tanto en entornos residenciales como
industriales, cada vez salen al mercado
mas equipos con una gran variedad de
aplicaciones USB. Mientras que en el
pasado el trabajo de cableado y mon-
taje era complicado, ahora muchos dis-
positivos pueden ponerse en marcha
de forma rapida y sencilla mediante
el concepto enchufa-y-alimenta. Para
evitar fallos de funcionamiento, a las
distintas aplicaciones USB del armario
eléctrico se les asigna una fuente de
alimentacion estable y suficiente. He
aqui algunos ejemplos de ello:
-» Smart Meter Gateway, para la
transmisién auténoma del consumo
eléctrico al proveedor de energia. Es
importante que el suministro eléctri-
co siga siendo fiable y estable para
garantizar la transmisién continua
de datos
=» Raspberry Pi, para aplicacio-
nes basadas en software a menudo
sensibles, como en el dmbito de la
domodtica, en el entorno de Internet
de las Cosas como pasarela loT, y en
aplicaciones de inteligencia artificial
(IA) para aprendizaje automatico.
=> Dispositivos loT, para comuni-
car los estados operativos o para el
acceso y el mantenimiento remotos
del sistema estos dispositivos deben
estar disponibles en todo momento
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=> Dispositivos finales moévi-
les, como teléfonos inteligentes
y tabletas, que pueden utilizar-
se directamente en la maquina
para configurar o cambiar los
ajustes de la maquina mediante
realidad aumentada.

=» Otros ejemplos de disposi-
tivos que funcionan con USB
son los ventiladores, las luces y
las cdmaras que se encuentran
en el armario eléctrico.

Sin embargo, es importante
tener en cuenta que estas inter-
faces USB para alimentacién en
el armario eléctrico deben cum-
plir determinados requisitos.
Esto incluye el cumplimiento de
las normas de seguridad y fiabi-
lidad, la clase de proteccién y
las homologaciones necesarias.

Primera fuente

de alimentacion
industrial con puerto USB
Con una anchura total de sélo 1 uni-
dad HP, Phoenix Contact ha estable-
cido el nuevo estandar para fuentes
de alimentacion USB de carril DIN.
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Los nuevos dispositivos Step
Power proporcionan una fuente
de alimentacién fiable para una amplia
gama de aplicaciones USB. El amplio
rango de tensién de entraday la funcién
de proteccién contra sobre corrientes,
cortocircuitos y sobretensiones permi-
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ten la integracion de interfaces USB en
aplicaciones industriales y de control.
El LED DC OK visualiza el estado de fun-
cionamiento de la tensién de salida del
dispositivo USB. Esto significa que se
puede ver de un vistazo si se estd su-
ministrando corriente de carga al com-
ponente conectado. Ademas, la ranura
para cables integrada en la carcasa y el
conector USB acodado a 90° se combi-
nan para ofrecer otras dos ventajas:
1. En primer lugar, el cable USB co-
nectado puede pasarse idealmente
por debajo de la tapa del cuadro de
distribucion.
2, La descarga de traccién integrada
en la carcasa puede utilizarse opcio-
nalmente y proporciona seguridad
adicional.

Con su disefio robusto y su grado de
proteccion IP20 contra el polvo y el con-
tacto, las fuentes de alimentacién USB
para carril DIN son adecuadas para su
uso en entornos industriales. (Figura 3)




Jornadas ADIME y AFME para
potenciar [a venta online del sector

ADIME y AFME, enmarcados en su proyecto compartido, Plataforma
Electronet, han organizado por segundo ano consecutivo, estas jornadas
para los Distribuidores y Fabricantes de material eléctrico. En este marco,
ambos colectivos, pudieron reflexionar sobre los retos y oportunidades que
el incremento de las ventas online tendrd sobre nuestro sector.

En el contexto actual es importante potenciar la colaboracién entre
Distribuidores y Fabricantes para poder afrontar conjuntamente esta
oportunidad. Por ello, esta accidén se enmarca dentro de las actividades de
la Plataforma Electronet, sociedad gestionada paritariamente por ADIME
en representacion de la Distribucion y AFME en representacién de los
Fabricantes.

ADIME y AFME activaron recientemente cuatro jornadas para desarrollar
la venta online en nuestro sector. En las tres primeras sesiones online, de la
mano de los expertos en marketing digital de la agencia Houser & Houser, se
divulgaron las principales herramientas digitales al alcance de las empresas
para potenciar su presencia online. Adicionalmente, se realizé una sesién
monogrdfica sobre la Inteligencia Artificial y las posibilidades que esta
abriendo a las empresas.

La Ultima sesién, celebrada presencialmente el pasado 17 de noviembre,
se organizé en dos fases. En la primera los dos colectivos por separado,
Distribuidores y Fabricantes, reflexionaron sobre el perfil del comprador del
sector y su comportamiento en los canales online, asi como las necesidades
y opciones que percibian en su relacién con el otro colectivo. En la segunda
fase, conjuntamente Distribuidores y Fabricantes trabajaron sobre las
conclusiones de la primera fase.

Estas jornadas pusieron en valor la necesidad de los Distribuidores de
recibir informacién de calidad, detallada y en un formato estandarizado,
destacando instrumentos como ETIM o Bases de Datos como Electronet.
También se mencionaron posibilidades de colaboracién como incluir links
de los configuradores de los Fabricantes a las paginas de venta online de
los Distribuidores o compartir mas informacién del comportamiento de los
compradores online con los Fabricantes, entre otras acciones conjuntas.

jJuntos llegamos mas lejos!
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Impulso al acceso
de socios de ADIME y AFME

a fitulados de FP
gracias al acuerdo con FPEmpresa

El acuerdo con FPEmpresa para ayudar a captar titulados

ES

i

@&
<iine

FPEmpresa, asociacidn que reline a mds de 600

-

centros de Formacion Profesional de toda Espana, ha
formalizado un acuerdo de colaboraciéon con ADIME y
AFME. Este convenio facilitard el acceso de las empresas
de ADIME y AFME a ftitulados de FP y promoverd las
oportunidades que ofrece la FP Dual y las practicas de

FCT (Formacién en Centros de Trabagjo).

El objetivo principal es establecer una colaboraciéon
que facilite la incorporacion de nuevos profesionales al
sector, promueva la Formacién Profesional y fomente
el interés por nuestro sector entre las generaciones
emergentes de trabagjadores. Adicionaimente, el
acuerdo facilitard acciones conjuntas entre FPEmpresa

y ambas entidades.

Varias asociaciones de instaladores ya tenian

convenios individuales firmados con FPEmpresa, con lo
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y estudiantes de FP, se enriquece con la inclusion de ADIME

SAFME

Asgociacion de Fabricantes de Material El&éctrico

que fras esta firma toda la cadena de valor del sector
podrd disfrutar de sus ventajas, beneficiando al sector en
su conjunto.

ventajas proporcionadas FPEmpresa

Las por

incluyen:

1 . Acceso ala bolsa de empleo de la Formacion

Profesional EmpleaFP.

2. Oportunidades de FP Dual y prdacticas de FCT

(Formacion en Centros de Trabagjo).

3. Posibilidad de establecer encuentros entre
centrosde Formacién Profesionaly empresas dfiliadas
a ADIME y AFME. En este sentido, la capilaridad de
ADIME en el territorio nacional, ampliard las posibles
sedes de dichos eventos.

Fuente: ADIME y AFME
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Luis Collado analiza la propuesta
del Reglamento Europeo
conira la morosidad en El Economista

El presidente de AECIM y del Observatorio de la Morosidad de CEPYME y
Tesorero de ADIME, celebra que el nuevo reglamento europeo facilita su
implantacion de forma simultdnea y répida en todos los paises de la Unidn
Europeaq, pero recalca que aun queda mucho camino que recorrer

Luis Collado, en un articulo

concedido almedio El Economista,
habla sobre uno de los femas mdas
recurrentes entre las pequenas
y medianas empresas (pymes),
la morosidad en los pagos. Por
ello, el también presidente del
Observatorio de la Morosidad de
CEPYME, expresa su opinidn una
vez que la Comisidbn Europea ha
presentado una propuesta para
el nuevo reglamento sobre Ila
lucha confra la morosidad ante el
Parlamento Europeo.

Dado que, taly como menciona
Collado, «desde el Observatorio de
la Morosidad de Cepyme, hemos
participado activamente, a fravés
de nuestras propuestas y de las
reuniones mantenidas con diversas
instifuciones espanolas y europeas
en las propuestas de elaboracion
de este reglamenton, celebra que
el hecho de que se presente como reglamento y
no como directiva facilita su implantacion de forma
simultdnea y rdpida en todos los paises de la Unidn
Europea, dado que en él se abordan cuestiones
cruciales relacionadas con los pagos atrasados en
fransacciones comerciales entre empresas y enitre
empresas y administraciones puUblicas.

Aspectos clave del nuevo reglamento europeo
Tal y como explica en El Economista, «se frata de un
paso importante en la direccidn comecta y quiero
destacar algunos aspectos clave de esta propuesta
que considero fundamentales para impulsar la lucha
conftra la morosidady:

Establecimiento de plazos de pagorazonables

El nuevo reglamento establece que el periodo de

pago no debe exceder los 30 dias a partir de la
recepcion de la factura o solicitud equivalente de
pago por parte del deudor, siempre y cuando éste
haya recibido los bienes o servicios.

Sin embargo, considera que es necesario definir
los periodos de aplicaciéon, ya que no deberia ser de
simultdneos a todas las empresas, sino escalonada en
el fiempo. Anteponiendo a las de mayores recursos
para poner en el circulante esa deuda latente.

Intereses de demora automdticos

Esto significa que, si el deudor no readliza el pago

dentro del periodo especificado en la factura y

se cumplen ciertas condiciones, se deben abonar

intereses de demora automdticamente. Esto
PASA A PAGINA SIGUIENTE
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Luis Collado
analiza...

VIENE DE PAGINA ANTERIOR

proporciona un incentivo adicional para
que las empresas paguen a tiempo
y compensa a los acreedores por los
costes financieros adicionales asociados
con los pagos atrasados.

Compensacién

por costes de recuperaciéon

A pesar de ser un avance positivo
en la proteccion de los derechos
de los acreedores, para Collado es
fundamental aclarar un punto especifico
en la propuesta: la «compensacion
a tanto alzado por cada transaccion
adeudada y pagada con refraso, que
se ha aumentado hasta 50 euros para
reflejar la inflaciény. Este punto deja
margen para la interpretaciéon, ya que
no especifica si los 50 euros son una
cuota fija o un minimo. “En mi opinién,
la indemnizacion deberia incrementarse
en un porcentaje en funcidn de la
cantidad adeudada vy los infereses
devengados.” explica el presidente.

Transparencia y proteccién

de las pymes

El nuevo reglamento también exige que
los Estados miembros publiquen las tasas
de interés de demora aplicables en
sus respectivos paises. Esta informacion
accesible es esencial para que las
pymes puedan conocer sus derechos y
proteger sus infereses en caso de pagos
atrasados.

Promocién de herramientas
digitales y formacién financiera
Ademds, el reglamento fomenta el
uso de hemramientas digitales para
la aplicaciéon efectiva de estas
disposiciones, lo que podria agilizar el
proceso y garantizar que las empresas
estén al tanto de sus derechos vy
responsabilidades en términos de
plazos de pago. Por ello, subraya la
importancia de la formacion financiera
y la gestion del crédito para las pymes,
dado que es esencial para que las
empresas puedan tomar decisiones
financieras sdélidas y evitar problemas
relacionados con los pagos atrasados.
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ADIME en la presentacion
de AMBIENVASES

CONVOCATORIA
WEBINARDE =~
PRESENTACION@

DE AMBIENVAS é
JUEVES 30 DE NOVIEMBRE
10:00h -11:00h

AMBIENVASES

Reciclamos el envase

Tenemos el placer de informarle de la constitucidn, el pasado 31 de octubre, de la
Asociacién AMBIENVASES, Sistema Colective de Responsabilidad Ampliada del
Productor (SCRAP) para la gestion de los envases comerciales e industriales,
especifico para el sector de la iluminacion y el material eléctrico.

El pasado 31 de octubre, se constituyd la
Asociacidon AMBIENVASES, Sistema Colectivo
de Responsabilidad Ampliada del Productor
(SCRAP) para la gestion de los envases comer-
ciales e industriales, especifico para el sector
de la iluminacién y el material eléctrico.

Para explicar fodos los detalles sobre AM-
BIENVASES, el pasado 30 de noviembre se ce-
lebrd una sesion online en la que participaron
muchos Distribuidores, en fanto en cuanto, el
nuevo Real Decreto los considera producto-
res del producto envaso y les afecta directa-
mente.

ADIME a través de sus canales y en nue-
vas ediciones, informard a sus Asociados so-
bre mds detalles del nuevo SCRAP vy las obli-
gaciones legislativas que afectan a nuestro
colectivo.

jJuntos llegamos mas lejos!
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Jordi Martinez

Business Development Manager VECTOR ENERGY

“Sabemos lo importante que es

tener comparieros de viaje
como ADIME,
y desarrollar relaciones fuertes”
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Tras una larga experiencia en la gestion de ventas de importantes fabricantes

del sector eléctrico, Jordi Martinez se ha incorporado recientemente a VECTOR

ENERGY como Business Development Manager para afianzar la estrategia

comercial de la compaiiia en el canal de la distribucion de material eléctrico. Esta

estrategia tiene muy presente el analisis del sector planteado por ADIME en su VI

Encuentro, patrocinado entre otros fabricantes por VECTOR ENERGY.

ADIME puso de manifiesto en el VI En-
cuentro la representatividad que tiene
como asociacion para toda la distribu-
cion profesional. ;Cémo valora la nue-
va visién y posicionamiento de ADIME
aportando valor a toda la cadena de
valor del material eléctrico?

Tuve la oportunidad de estar pre-
sente en este VI Encuentro ADIME

chas ocasiones esta presion va relaciona-
da con pérdidas de margen y esto abre
las puertas a nuevos proveedores que
queremos promover cambios con una
estrategia clara que pueda aportar valor
al distribuidor y una mayor rentabilidad
como consecuencia de esta estrategia.

ciando en VECTOR ENERGY, se ha iniciado
una importante captacion de talento para
el desarrollo de nuevas tecnologias y es
cierto que no ha sido fécil, pero hemos in-
corporado a 11 personas para el desarrollo
de nuevos productos. También seguimos
avanzando en las obras de una nueva nave
anexa a nuestras actuales
oficinas para la fabricacién

y pude observar un gran avance
en la aportacién de valor, no so-
lamente a nivel estadistico, sino
también aportando pequenas
pinceladas de cémo estd cam-
biando el mercado seguin el canal
y la importancia de adaptarse a la
rapida evolucion que sufre cons-
tantemente nuestro mercado. Es-
tas nuevas iniciativas nos aportan
mucha informacion y nos ayudan

“Es clave aportar valor,
conocer las tendencias

del mercado y adaptarse
a la rapida evolucion

que sufre nuestro mercado”

de estos nuevos productos y
esto nos permitird disponer
de un total de 8.000 metros
cuadrados.

VECTOR es sinébnimo de ca-
lidad e innovacién, de con-
fianza al distribuidor y al pro-
fesional instalador. Bajo su
punto de vista ;Cuales son
los principales retos del mer-

a preparar pequenas estrategias
para mejorar y consolidar objeti-
Vos, tanto cuantitativos como cualitativos,
para poder seguir aportando valor al canal.

El mercado vive momentos inciertos, de
volatilidad y cambios rapidos. También
es un momento de oportunidades de ne-
gocio. Considerando que el sector sabe
aprovechar estas nuevas oportunidades
¢{Qué iniciativas considera que son las
mas exitosas en nuestro mercado B2B, y
qué pueden servir de inspiracion?

La volatilidad y el constante cambio que
estamos viviendo en un mercado atomi-
zado hace que la competencia lleve al
canal una gran presion para conseguir,
ano tras ano, los crecimientos estimados
para obtener los resultados acordados
entre Distribuidor y Proveedor. En mu-
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Todo el sector tiene un reto: mayor com-
petitividad, retos tecnoldgicos, y a la par,
menos vocacion profesional y falta de jo-
venes con ganas de trabajar en el sector.
{Qué podemos hacer para atraer y rete-
ner a personas con talento, a los jévenes?
La retencién de talento en muchas oca-
siones es complicada en las compaiiias, ya
que actualmente el desarrollo profesional
siempre va relacionado con la inquietud
de asumir nuevos retos constantemente.
En ocasiones, poder satisfacer a personas
jovenes con talento es complicado porque
los cambios generacionales no siempre lo
permiten y hay que buscar nuevos retos
que puedan encajar en las expectativas
que pueda tener estas personas con talen-
to. En este nuevo proyecto que se esta ini-

cado a corto y medio plazo?

Tenemos claro que en un
mercado como el nuestro habra que tomar
decisiones. Definirse va a formar parte de
las nuevas estrategias que nos ayuden a to-
mar valor en la innovacién y las nuevas tec-
nologias. Para ello es importante entender
cual es nuestro espacio de mercado, quie-
nes son y van a ser nuestros companeros
de viaje y nuestros objetivos a corto, medio
y largo plazo. En los tltimos 10 afios hemos
visto grandes cambios en muchos otros
sectores, como en la automocion, la moda,
el sector farmacéutico y muchos otros. Es
algo dificil, pero estoy seguro de que este
momento de cambio llegard, porque los
grandes cada vez son mas grandes y los
pequenos se alian para poder competir,
pero todos utilizan los mismos actores de
mercadoy en la diversidad esta el cambio.
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La relaciéon con la Distribucion es clave
para VECTOR ;Qué aspectos considera
en esta relacion siempre cercana a los dis-
tribuidores de material eléctrico?

La distribucién es clave para la expansion
de cualquier marca y para ello es funda-
mental mantener una estrategia definida
y clara para desarrollar relaciones fuertes
y un negocio sostenible para ambas par-
tes. Desde VECTOR ENERGY tenemos
claro lo importante, que es tener compa-
feros de viaje que valoren el nuevo pro-
yecto que tenemos por delante, ademas
de todo el despliegue de soporte y pues-
ta en marcha que estamos desarrollando
para estar mucho mas cerca de nuestro
distribuidor y del instalador.

VECTOR ha realizado este afio un cam-
bio de identidad corporativa ;Cual es el
motivo?

VECTOR ENERGY es la nueva identidad
de Vector Motor Control Ibérica, VMC,
una empresa que a lo largo de mas de 20
anos de trayectoria en el sector eléctrico
habia ido incorporando distintas uni-
dades de negocio para adaptarse a los
cambios del sector eléctrico y a las nece-
sidades de nuestros clientes. Habiamos
pasado de ser una pequenia empresa de
fabricacién y comercializacién de varia-
dores de frecuencia en Barcelona a una
empresa global con la visién de ser un
vector de la transicidon energética, y eso
es lo que queremos transmitir con nues-

tra nueva identidad corporativa y nuestra
nueva pdagina web.

;Cuales son las soluciones que aporta
VECTOR ENERGY al mercado?
Actualmente englobamos nuestras distin-
tas unidades de negocio en seis divisiones:
Proteccién y distribucién eléctrica, Con-
trol industrial, Automatizaciéon industrial,
Energias Renovables, Power Quality, SCA-
DAy soluciones cloud. Ademds de aportar
en cada uno de estos ambitos nuestras
soluciones y las de partners internaciona-
les destacados como LS Electric, ponemos
mucho énfasis en lo que denominamos
“V2Service’, un apoyo comercial y técnico
de proximidad 360° con nuestros clientes
desde la especificacion del proyecto hasta
la puesta en marcha.

{Coémo ha afectado el reciente boom de
las energias renovables a la estrategia
de VECTOR?

VECTOR lleva muchos afios trabajando en
distintos proyectos para impulsar las ener-

(] [ ] (J [ ] (J
= ASOCIADO efetiga[= ASOCIADO cefe{ga[S ASOCIADO totetiTf{< ASOCIADO tetei{pp[S ASOCIADO [ete1iTg[S

gias renovables, como el desarrollo de solu-
ciones para el bombeo solar con variadores
de frecuencia. Es la consecuencia logica de
la evolucion de aplicaciones para el bom-
beo de agua en zonas con poca cobertura
de la red eléctrica o consumos ineficientes
de grupos electrégenos que, sin embar-
go, tienen mucha capacidad de generar
energia solar fotovoltaica. La mas reciente
incorporacién ha sido la gama de inverso-
res y baterias SUNVEC, que abarca desde
pequenas instalaciones domésticas, hasta
grandes plantas industriales y generacion
fotovoltaica. Con SUNVEC hemos vivido el
auge de estos ultimos afnos en instalaciones
fotovoltaicas y estamos aportando un por-
tafolio de soluciones muy completo para
las distintas tipologias de usuario. Quizas
el mercado domeéstico esta llegando a un
punto de saturacién pero creemos que las
instalaciones fotovoltaicas industriales, las
comunidades energéticas y las grandes so-
luciones para el almacenamiento de ener-
gia, aun tienen mucho camino que recorrer.

¢Pertenecer a un grupo empresarial su-
pone alguna ventaja para VECTOR?

Sin duda, The Yellow Nest es el paraguas
empresarial bajo el que VECTOR ENERGY
y el resto de empresas del grupo, dedi-
cadas a soluciones estratégicas dentro
del sector eléctrico, creamos una red que
aportan muchisimo valor y multiplican
nuestra efectividad a la hora de cubrir
las necesidades de los clientes. En este
sentido, todas las empresas de nuestro
grupo, apostamos por la proximidad con
nuestros clientes como uno de los valores
fundamentales para completar con éxito
todos y cada uno de los proyectos.

VECTOR ENERGY ha iniciado un proyecto
de captacion y retencion del talento;
hemos incorporado a 11 nuevos profesionales
para el desarrollo de nuevos productos”
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Celebrado con éxito

el Vil Congreso
de APPA Renovables

La séptima edicion del Congreso de APPA Renovables reunio durante dos
dias a muchos de los principales actores del sector donde se apuntaron
los retos para los préoximos anos asi como el objetivo de conseguir que el
50% de la generacion eléctrica venga de las renovables.

56 - Electroeficiencia * Diciembre 2023



encie RWE

Verbund

PPA Renovables, organizé los pasados 30 de noviembre y 1
de diciembre la VIl edicion del Congreso Nacional de Ener-
gias Renovables en el Auditorio Mutua Madrilena Madrid
con un enorme éxito de convocatoria y con la presencia
de los principales actores del sector, siendo mas de 50 po-
nentes de alto nivel y mas de 300 profesionales de forma
presencial los que han participado en uno de los mas im-
portantes eventos del sector renovable.

En esta séptima ediciéon del Congreso se analizé6 cémo
alcanzar los objetivos marcados para 2030, siendo la con-
centracion de proyectos por los plazos actuales, la finan-
ciacion en el actual entorno inflacionista o la inclusion de
renovables en los sectores difusos, algunos de los temas
que se vieron en detalle.

° °
Apertura y Bienvenida

La VIl ediciéon del Congreso Nacional de Energias Renovables
arranco con la bienvenida de Santiago Gémez, Presidente de
APPA Renovables que dio la bienvenida a todos los asisten-
tes al Congreso. Acto seguido tomo la palabra Sara Aagesen,
Secretaria de Estado de Energia, Ministerio para la Transicion
Ecolégica y el Reto Demografico que destacé en su inter-
vencion la necesidad de contar con mas energia renovable;
“Necesitamos mas renovables, mas eficiencia, mas almace-
namiento”y en este sentido destacé que“Invertimos 150 mi-
llones € en 12 nuevos proyectos para seguir desarrollando el
hidrégeno verde en todo territorio”. Ademas, la Secretaria de
Estado de Energia también subray6 la necesidad de actuar
para fortalecer la “autonomia estratégica” de la capacidad
energética e industrial del continente.

Verbund

SARA AAGESEN, Secretaria de Estado de Energia,
Ministerio para la Transicién Ecolégica y el Reto Demogrdifico .

Por ultimo, Sara Aagesen apunté6 “la gran oportunidad
que supone para Espana” la apuesta por las energias renova-
bles, estamos preparados para maximizar todas y cada una
de ellas como respuesta a la emergencia del cambio clima-
tico. “Necesitamos reforzar la accién y la implementacion.
Necesitamos mas renovables, mas eficiencia, mas electrifi-
cacién, mas almacenamiento y mas innovacion’; concluyé la
Secretaria de Estado de Energia.

El futuro del mercado eléctrico en Espana y Europa: im-
plicaciones para las renovables. Intervencion de Carmen
Becerril, Presidenta de OMEL y OMIE fue la encargada de ex-
poner sobre las reformas del mercado en las renovables. En
este sentido, ademas de poner en valor el 35 aniversario de
APPA como Asociacion de Energias Renovables, quiso desta-
car que a dia de hoy el “mercado es el que se debe adaptar a
las renovables”. Ademas, quiso poner en valor que la“La ma-
yor fortaleza en Espania es el talento que ha hecho posible el
avance de las tecnologias renovables”.

Por ultimo, Carmen destacé en su intervencion sobre la
evolucion de la producciéon de renovables donde Espara ha
conseguido crecer de forma muy importantes en este 2023.
“El mayor esfuerzo de inversion y el mayor esfuerzo en favor

“Estamos en un momento

en que las renovable esperamos

que generen mds del 50%

de la generacion de electricidad”
Sara Aagesen
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Carmen Becerril, Presidenta de OMEL y OMIE.

de las renovables esta en Espana” si lo comparamos con los da-
tos de los paises europeos.“Todo esto es posible por la moviliza-
cion de capital en las renovables” concluyé Carmen.

Las barreras a romper
en el sector renovable
por el nuevo Gobierno

Tras la intervencion de Carmen Becerril tuvo
lugar la primera mesa redonda sobre “Las ba-
rreras a romper en el sector renovable por el
nuevo Gobierno” moderada por José Maria
Gonzalez Moya. Director General, APPA Reno-
vables. En esta mesa intervinieron:

® Rafael Esteban. Director de Desarrollo de

Negocio Global, Acciona Energia

® Josep Montanés. Director General Corpora-

tivo, Ecoener

® Daniel Fernandez. Director de Regulacion,

RRIl'y Comunicacién, Engie

® Robert Navarro. Presidente, RWE Renewa-

bles Iberia

e Alvaro Ramos. Director de Desarrollo de Ne-

gocio, TotalEnergies Renewables Espara

® Enrique Barbudo. Director General, Ver-

bund Green Power Iberia
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El primero en tomar la palabra fue Rafael Esteban, Director
de Desarrollo de Negocio Global, Acciona Energia, que hizo un
balance sobre las renovables y su comportamiento durante
este ano 2023, destacando que la“fotovoltaica se quedara cerca
de los objetivos que en los que estd, mientras que el “autocon-
sumoy la edlica estan dejando un regusto amargo en este afo”.

La intervencién de Josep Montanes, Director General Cor-
porativo, Ecoener, también hizo un balance sobre el afno 2023
y sus perspectivas para este préoximo ano 2024. Comenzé ha-
ciendo hincapié en el excesivo enfoque que se tiene en el mun-
do fotovoltaico y prevee que seguird siendo asi. En cuanto a la
tecnologia edlica confirmé los problemas que existen como el
permitting, entro otros muchos para analizar el momento que
vive. También se refirié al autoconsumo donde puso en valor el
“boom” que hubo durante el 2022 y espera que el 2024 se esta-
bilice el mercado.

Acto seguido tomo la palabra Daniel Ferndndez. Director
de Regulacion, RRIl y Comunicacion, Engie que quiso comenzar
con un mensaje de optimismo porque estamos en un momen-
to de cambio tecnoldgico, industrial y econdmico y la energia se
convierte en un elemento fundamental en este punto. Ademas,
destacé el papel del PNIEC que se encuentra en una fase de“bo-
rrador” para conseguir “electrificar la demanda con ese objetivo
de 80% en generacién renovable”. Esta bien que los ambiciosos
objetivos marcados para el 2030.

Robert Navarro, Presidente, RWE Renewables Iberia, fue el
siguiente en interveniry se quiso mostrar mas cauto apuntando
a la importancia de conseguir los objetivos del PNIEC. Ademas,
resaltd el papel de Espana que puede generar la “energia mas
barata de Europa’, ya que cuenta con los recursos adecuados de
“debemos sacar provecho de ello”. Apunto laimportancia de los
datos obtenido en la edlica, pero se mostré mas optimismo con
la fotovoltaica con los problemas que se puedan generar.

El siguiente en participar fue Alvaro Ramos. Director de De-
sarrollo de Negocio, TotalEnergies Renewables Espafia se mos-
tré de acuerdo con sus companeros de la mesa redonda inci-

Mesa redonda, Evolucion necesaria del Autoconsumo.
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Eduardo Femandez

Mesa redonda Hibridacion.

diendo en los precios “altos del autoconsumo’, reseflando que la
simetria entre la fotovoltaica y la edlica viene por los “problemas
administrativos” En cuanto al PNIEC “aplaudimos los nuevos
objetivos” siendo objetivos muy ambiciosos y debiendo acom-
pasar la demanda a la generacién para conseguir una éptima
industrializacion.

Cerrd esta mesa redonda, Enrique Barbudo. Director Gene-
ral, Verbund Green Power Iberia que quiso también hacer un
balance de este ailo que termina, el 2023 donde “compartimos
la preocupacioén de la poca participacion de la edlica”. Ademas,
también puso en valor los ambiciosos objetivos del PNIEC desta-
cando la“necesidad de talento para desarrollar los megavatios”
potenciando los programas de formacion.

80 GW. Marco regulatorio
Tras la vuelta del descanso se celebré la segunda mesa redonda:
El reto de conectar 80 GW: concursos, hitos y nuevas capacida-
des de acceso. La mesa redonda estuvo moderada por Fatima
Cadahia, Directora de Operaciones, Haz Energia. En ella partici-
paron;
® Carlos Redondo. Subdirector General de Energia Eléctrica,
MITERD
® Beatriz Mato. Directora de Sostenibilidad y Desarrollo Cor-
porativo, Greenalia
® Ignacio Grangel. Socio, CMS Albifana & Suarez de Lezo
® Irene Bartol. Socia, Verdia Legal
® Cristina Olivera. Principal de la Practica de Energia, Arthur
D Little

Como principales conclusiones de esta mesa habria que re-
sefar la Sensibilidad con los proyectos maduros, la transparen-
cia en los calendarios de proyectos y los acuerdos entre promo-
tores para el desarrollo de infraestructuras.
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Posteriormente fue el turno para una
nueva mesa redonda: ‘Un nuevo marco
regulatorio y econémico para el almace-
namiento’ que estuvo moderada por Raul
Garcia, Secretario General, ASEALEN y
donde participaron
® Miriam Bueno. S.G. Prospectiva, Estra-
tegia y Normativa en Materia de Energia,
MITERD
® Marina Serrano. Presidenta, AELEC
® Esther Garcia. Responsable de gestién de
activos. Aquila Capital
® Piet Holtrop. Socio, Holtrop | Legal in
Energy Transition
® Javier Adiego. AssetGeneral Manager,
Soltec

En esta mesa redonda se puso en va-
lor la consecucién de objetivos donde el
almacenamiento es un sujeto de la red y
apunta a que el almacenamiento es clave
para cumplir las metas del PNIEC como una de las principales
conclusiones de esta mesa expuesta por sus participantes.

Tras la pausa para la comida la jornada en este primer dia de
Congreso desarrollo una nueva mesa redonda titulada: ‘Hacia
un sistema eléctrico sin vertidos: escenario PNIEC! Esta mesa
estuvo moderada por Rodrigo Alvarez, Director de Energia e
Innovacién, ASPAPEL e intervinieron:

® Jesus Ferrero, Subdirector General de Energias Renovables,
MITERD

® Laura Moreno, Jefa del Departamento de Mercados de
Operacioén, Red Eléctrica de Espana

® David Trebolle, Director de Regulaciéon, Magnon Green
Energy

® Cristina Duro. Adjunta al CEO, Capital Energy

En esta mesa debemos apuntar que entre los diversos te-
mas que se trataron destacar el papel de Espana y el poco ni-
vel de vertidos y asi lo apuntaban desde los participantes de la
misma resaltando que“si nos comparamos con otros paises del
entorno, hay pocos paises con tanta penetracién de energias
renovables, Espana esta casi en el 50% Yy el nivel de vertidos por
insuficiencia de la red en momentos puntuales y en localizacio-
nes puntuales es inferior al 2%" Datos muy a tener en cuenta y
que ponen en valor la situacién de Espana.

"En 2022 se gastaron
90.000 millones
en importar combustibles fosiles”

Santiago Gomez Ramos,

presidente de APPA Renovables
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Victor Marcos, Director de Energias Renovables y Mercado de IDAE.

Santiago Gomez, Presidente de APPA

Tras esta interesante mesa tuvo lugar la ultima del dia para ce-
rrar esta primera jornada tan interesante y dinamica. Esta nueva
mesa quiso poner el acento en: ‘Las Comunidades Auténomas
ante el reto del despliegue y la tramitacién’ Resoluciones, con-
diciones y plazos han dominado la conversacién de la mesa que
estuvo moderada por Arcadio Gutiérrez, Director General, Club
Espaiol de la Energia. Y en ella participaron:

® Alipio Garcia. Director General de Transiciéon Energética, Go-

bierno de Castilla-La Mancha

* Alfonso Arroyo. Director General de Energia y Minas, Gobier-

no de Castillay Ledn

® Luis Pérez de Ayala. Socio, Cuatrecasa

Esta primera jornada concluyé con un Encuentro Anual del
Sector Renovable en el Fortuny Home Club congregando un
gran éxito de asistentes en una cena que sirvié de punto de en-
cuentro para todo el sector.

Segundo dia

gundod

El congreso continud al dia siguiente, el viernes 1 de
diciembre, con la misma expectaciéon por seguir co-
nociendo las variables del sector de las renovables de
mano de los expertos. La primera ponencia de la ma-
fRana verso sobre la’Aceptacion social de la edlica y co-
munidades energéticas, retos compartidos en Europa’
y vino de la mano de:

* Irma Villar. Directora de Proyectos, APPA Renovables
® Lucia Paloma Castillo. Técnico de Proyectos, APPA
Renovables

Irma y Lucia realizaron una ponencia muy intere-
sante sobre el“compromisoy la involucracién de APPA
Renovables en los proyectos europeos: Next-Genera-
tion Integrated Energy Services fOr Citizen Energy
CommuNities, el Wendy Project y TRANSIT Project.

Durante estas presentaciones analizaron la acep-
tacion social, las comunidades energéticas y la for-
macién y talento en la industria basadas en el trabajo
realizado por APPA Renovables en los diferentes pro-
yectos donde estd participando de forma activa para
conseguir sus objetivos.

Tras estas ponencias donde llegé el turno de la
mesa redonda sobre la ‘Hibridacién, repotenciacion y
almacenamiento en el parque renovable’ que estuvo
moderada por Mercedes Casado. Head of Wind and
PV Development, RWE Renewables Iberia y en la que
participaron:
® Diego de Cardenas, CEO, Grupo ARRATE
* Laureano Alvarez, Socio, Monitor Deloitte
® Luis Castro, Socio, Osborne Clarke
® Eduardo Fernandez. Head of Business Development
y Country Manager, Recurrent Energy

La celebracion de esta mesa redonda fue muy in-
teresante y entre sus principales conclusiones habria
que destacar que para lograr capacidad de acceso
se requiere que la planificacion tenga en cuenta las
necesidades reales del sistema de cara al almacenamiento y la
hibridacioén.

Ademas, los participantes de esta mesa ven la situacion de
la hibridacién, repotenciacién y almacenamiento “muy positivo
y muchas ventajas” El almacenamiento permite una gran ven-
taja en la red ante la inestabilidad y tiene un impacto positivo
medioambiental.

Para terminar, esta mesa redonda también se resalté el
tema de la regulacién sefalado como dato principal la falta
de cumplimiento del mismo. En concreto, Luis Castro, Socio,
Osborne Clarke sefalé que el reglamento europeo “no se esta
cumpliendo para repotenciaciéon ni para el resto de aspectos
que se contemplan”

A continuaciéon se celebré la mesa redonda ‘Financiacion
con un precio del dinero del 5%’ que estuvo moderada por Juan
Carlos Badillo. Managing Partner, AtZ Investment Partners y en
la que participaron:
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® Antonio Delgado, CEO, Aleasoft Energy Forecas-
ting

® Miguel Sdnchez Praena, CEO, Altano Energy

® Verena Batschkus, Executive Partner, Agere Ener-
gy & Infrastructure Partners

® Eduardo Gonzalez Sold, Director de Desarrollo
de Negocio, Galileo Energy

® Roman Sanchez, Director de Banca Corporativa
y Financiacion Especializada, ABANCA

Entre las principales conclusiones de esta mesa
redonda habria que sefalar que el 2024 serd un ano
de estabilidad en cuanto operaciones de M&A, con-
tinuardn muy activos los PPAs, Europa continua con
su apuesta por impulsar CFD’s y hay una percepcion
general de optimismo en el sector financiero.

Con esta mesa redonda se llegd a la pausa para

el café y reponer fuerzas para continuar con la jorna-  Rocio Prieto Directora de Energia de CNMC.

da donde Victor Marcos, Director de Energias Reno-
vables y Mercado Eléctrico, IDAE, realizé una inter-
vencién hablando sobre el papel del autoconsumo
en la planificaciéon energética 2030.

El papel del IDAE estd a dia de hoy muy enfocado en“canalizar
fondos” segun apunté Victor Marcos que ademas puntualizé que
se inicia ahora el periodo del programa FEDER 2021-2027. Un dato
muy relevante que destacé Victor es que se ha conseguido multi-
plicar“por diez la potencia instalada en los ultimos 5 afios”.

Victor también comentd aspectos claves sobre el autocon-
sumo en la planificacién energética 2030, destacando que“Si en
la Hoja de Ruta plantedbamos 14 GW en el escenario alcista, han
quedado superados por los 19 GW que se prevén en el nuevo
borrador del PNIEC".

En definitiva, en palabras del Director de Renovables del
IDAE; “El camino hasta aqui ha sido apasionante, pero creo que
lo que nos queda es aln mas apasionante”

Evolucion del autoconsumo

Llegé el turno para la mesa redonda ‘La evoluciéon necesaria del
autoconsumo: mas alla de 4 paneles en el tejado’ que estuvo
moderada por Javier Lazaro. Director Técnico y de Regulacion,
APPA Renovables y en la que participaron:

® Leonardo Hervas, Director General, CIDE

¢ Julia Machmud, Directora Comercial Iberia, Sigenergy

® Francisco Heredia, Director de Ventas de Canal de distribu-

cioén, Fronius

® Jesus Sombrero del Sol, Sales Manager, SMA Ibérica

® José San Frutos, Jefe Técnico Comercial de la Actividad de

Mantenimiento, Grupo Eulen

Esta mesa redonda fue interesante en la que se destacaron
como principales conclusiones la importancia de fomentar el
autoconsumo integrado con el almacenamiento y el Vehiculo
Eléctrico. Ademas, otra conclusion fue que las Comunidades
Energéticas son fundamentales para seguir la senda de instala-
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cion propuesta por el PNIEC y por ultimo se espera la disminu-
ciéon del 50-60% respecto a la nueva potencia instalada respec-
to al ano anterior.

Ademads de estos tres aspectos claves de la mesa redonda
hay que apuntar también que en la electrificacién es necesaria
una estrategia que permita planificar actuaciones; adaptar o
eliminar los limites de inversién en redes a las necesidades, dar
certidumbre a los distribuidores e incentivos econédmicos que
ayuden a invertir en redes.

Finalmente, el Congreso de APPA Renovables concluyé con
la intervencién de:
® Rocio Prieto, Directora de Energia, CNMC
® Santiago Gémez Ramos, Presidente, APPA Renovables

Santiago agradecié a los asistentes, trabajadores, partici-
pantes y patrocinadores por las buenas jornadas que se han
vivido en esta VIl edicién del Congreso Nacional de Energias
Renovables. Santiago destacé la evolucion que han tenido los
temas a lo largo de la celebracién de este Congreso que se ha
convertido en un referente del sector.

Por su parte y para finalizar, Rocio Prieto destacd la“concien-
cia de la CNMC de un marco regulatorio estable” con el objetivo
de conseguir una energia“limpia y asequible”. Para terminar Ro-
cio agradecié a APPA Renovables la organizacion de este exito-
so Congreso.

Ponemos en valor los objetivos

del PNIEC destacando la necesidad

de talento para desarrollar los
megavatios potenciando la formacion
Enrique Barbudo,

Verbund Green Power Iberia
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Opdenergy firma con BBVA e ICO
un acuerdo para financiar
dos proyectos en EE.UU. asegurados con
una Pdliza Verde de Inversion de Cesce

Opdenergy, productor indepen-
diente de energia renovable, cierra
un Convenio de Crédito Verde de
Inversion por valor de 82,6 millones
de euros con BBVA e ICO como En-
tidades Financiadoras cuya suscrip-
cion se lleva a cabo junto con una
Poliza Verde de Inversion de Cesce.
Esta operacion de financiacion
ira destinada a mejorar la estructura
de capital de los activos de Opde-
nergy en Estados Unidos. El prime-
ro de ellos es la planta Blake, ubica-
da en el condado de Jefferson, en
el estado de West Virginia, con una
capacidad instalada de 100 MW. El

segundo es la planta Elizabeth, si-
tuada en el Parish de Allen, en el es-
tado de Louisiana, con una potencia
de 160 MW.

Se estima que ambas plantas evi-
taran la liberacion de 260.000 tone-
ladas anuales de CO2 a la atmdsfera,
de acuerdo con los ultimos factores
de emision publicados por la EPA, lo
cual es el equivalente a la circulacion
anual de 57.000 coches de combus-
tion o el consumo de mas de 43.000
hogares, segun consumos equiva-
lentes publicados por la US EIA.

BBVA, que actiia como entidad fi-
nanciadora junto con el ICO, lidera la
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operacion como banco coordinador
y agente de la operacion y frente a
Cesce. La Pdliza Verde de Inversion
de la compania aseguradora, por
su parte, es una modalidad de co-
bertura bajo la cual se otorga co-
bertura a los créditos concedidos a
empresas espanolas para la finan-
ciacion de proyectos o actividades
que cumplan con los requisitos re-
cogidos en la normativa europea
para ser consideradas operaciones
verdes. Su objetivo es fomentar la
inversion de companias espanolas
en el exterior.

Opdenergy es un productor in-
dependiente de energia renovable,
o IPP, que opera en Europa, Estados
Unidos y América Latina y cuenta
con mas de 17 ainos de experiencia.
La empresa desarrolla, construye, fi-
nancia, gestiona y opera proyectos
de energia renovable en distintos
paises. Opdenergy tiene una cartera
de 1,9 GW de activos en operacion y
construccion en los que aproxima-
damente, un 70% de la energia esta
contratada con PPAs de largo plazo.
Ademas, Opdenergy cuenta con
una cartera adicional de proyectos
en diferentes fases de desarrollo de
13 GW que apoyan su estrategia de
crecimiento.




Los nuevos materiales para la eficiencia energética

y suinventora, Patricia Horcajada,

Premio a la Excelencia Investigadora de la UAH

La Dra. Patricia Horcajada, responsa-
ble de la Unidad de Materiales Porosos
Avanzados de IMDEA Energia, ha sido
reconocida en los Premios a la excelen-
cia investigadora “Doctora de Alcala”
2023 de la Universidad de Alcala en la
categoria de Investigadora Joven en
Ciencias Experimentales. El galardén
considera la excelencia de las contri-
buciones cientificas, el impacto de las
mismas, la capacidad de liderazgo, asi
como el equilibrio y calidad que pre-
senta la trayectoria investigadora.

En este caso, la principal contri-
bucién consiste en el desarrollo de
materiales porosos avanzados con
multiples aplicaciones de relevancia
social e industrial, de las que desta-
can, en el ambito energético:

@® Materiales compuestos basados
en sdlidos hibridos cristalinos tipo
MOF (por sus siglas en inglés Metal
Organic Frameworks), con una esta-
bilidad y conductividad proténica
excepcionales, y diversos polime-
ros conductores protonicos, que se
incorporan como electrolito en las
pilas de combustible de membrana
de intercambio proténico o PEMFCs
(del inglés proton-exchange mem-
brane fuel cells). Estas PEMFCs se
utilizan para la produccion de ener-
gia eléctrica a partir de hidrogeno
en instalaciones estacionarias y en
vehiculos de hidrégeno.

@® Materiales porosos altamente
estables para la produccion de hi-
drégeno verde mediante la disocia-
cion fotocatalitica del agua con o sin
agentes sacrificiales, en reacciones
conocidas como reaccion de evolu-
cion del hidrogeno (HER, del inglés
hydrogen evolution reaction) o re-
accion global de la disociacion del
agua (OWS, del inglés overall water
splitting), respectivamente.

—_—
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Estos materiales permiten un facil
ajuste de sus propiedades electro-
quimicas en comparacion con otros

semiconductores y mejoran el ren-
dimiento en la generacion de hidro-
geno verde en comparacion con el
TiO2 convencional.

Los materiales desarrollados por
la Dra. Horcajada y su equipo tam-
bién encuentran aplicaciones en
otros campos como:

® MEDIOAMBIENTE: Materiales
compatibles con la naturaleza desa-
rrollados para eliminar contaminan-
tes organicos emergentes (pesticidas,
farmacos, drogas, etc.) de aguas resi-
duales mediante adsorcion selectiva,
fotodegradacion o ambas tanto en
batch como en flujo continuo, compa-
tible con plantas de tratamiento. Estos
materiales presentan ciertas ventajas
frente a los materiales convencionales
como el carbén activado o la silice (ej.
porosidad, presencia de centros acti-
vos para captar y degradar los conta-
minantes, facil modificacion). De este
modo, funcionalizados a la carta, estos
materiales pueden ser utilizados en las
mismas instalaciones de tratamiento a
un coste competitivo para cumplir con
las futuras e inminentes normativas.

@ SALUD: Materiales biocompatibles
que sirven de portadores de farma-
cos para modificar su biodistribucion
en el organismo, aumentando la efi-
cacia del tratamiento y disminuyen-
do su toxicidad, utilizando diversas
vias de administracion (egj. intraveno-
sa, oral, cutanea, pulmonar).
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XMV670K: nuevo variador
de frecuencia

de media tension

de Power Electronics

ower Electronics presenta un innovador variador

de frecuencia de media tensién disefiado para
transformar la gestién de la energia eléctrica en la
industria Power Electronics, lider mundial en solucio-
nes de energia, anuncia el lanzamiento de un nuevo
producto que revolucionara la industria de los varia-
dores de frecuencia: el XMV670K. Estos dispositivos
estan disefados para ofrecer un rendimiento excep-
cional y una eficiencia inigualable, respondiendo a
las principales demandas del sector industrial.

Este contexto explica por qué los variadores
de frecuencia se han convertido en una de las
soluciones mas cruciales y demandadas en la in-
dustria. También conocidos como inversores de
frecuencia o drives, estos dispositivos electronicos
controlan la velocidad y la potencia de motores
eléctricos, por lo que su papel en la industria mo-
derna es inmenso, al ofrecer una serie de ventajas
cruciales que impulsan la eficiencia y la sostenibili-
dad en diversas aplicaciones.

- .
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Las principales ventajas clave de los variadores
de frecuencia son: el ahorro de energia, la flexibi-
lidad y su capacidad de prolongar la vida util de
los equipos.

El XMV670K representa una innovacion en la
industria de los variadores de frecuencia al presen-
tar una gran densidad de potencia en un tamafo
minimo. Sus caracteristicas clave incluyen: un for-
mato ultra compacto, una maxima densidad de
potencia y una topologia multinivel.

El XMV670K estara disponible a partir del
01/2024.

www.power-electronics.com
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Nuevo configurador online de Finder
para el sector residencial y terciario

E | nuevo configurador de
Finder dedicado a produc-
tos para el sector residencial y
terciario es la herramienta onli-

ne que permite elegir, de forma
especifica, los dispositivos mas
adecuados, segun sus necesi-
dades. Con una interfaz intui-
tiva, estéd pensada para agilizar
el trabajo del instalador profe-
sional, ahorrdndoles tiempo y
esfuerzo.

La nueva herramienta, a
la que se puede acceder en la
secciéon “Soporte” del sitio web
findernet.com, es la alternativa
mas rapida para obtener, en po-
cos pasos, los productos Finder
ideales para personalizar los
sistemas de una casa particular,
oficinas o un negocio comercial.

El nuevo configurador de
aplicaciones para el sector resi-
dencial representa la solucién
ideal para aquellos que tienen
la necesidad de personalizar, por
ejemplo, el funcionamiento de
las luces o las persianas eléctri-
cas, hacer inteligente el sistema
de calefaccion o gestionar la

energia de una casa o espacio
publico.

Todas las preguntas pro-
puestas durante el cuestiona-
rio han sido cuidadosamente
estudiadas para garantizar la
mejor solucién posible, dando
respuesta a las que pueden ser
las necesidades mdas comunes
dentro de un sistema de tipo re-
sidencial o terciario.

De hecho, el configurador
te permite seleccionar diferen-
tes opciones a configurar, como
por ejemplo: iluminacién, ca-
lefaccién, persianas y cortinas
eléctricas, cerraduras eléctricas,
proteccion, gestion de cargas y
control de energia.

En funcion de la opcién
seleccionada, las preguntas
posteriores irdn encaminadas
a identificar las mejores solu-
ciones posibles, presentes en el
amplio catdlogo de Finder que a
dia de hoy —junto a dispositivos
disenados para el sector indus-
trial- cuenta con mas de 14.500
productos diferentes para cada
tipo de aplicacion.



Liquid PL: la nueva luminaria de suspension
de Performance in Lighting

M ovimiento, energia y luz, Liquid es
el primer dispositivo de ilumina-
cion disefado por Walter de Silva para
Performance in Lighting, donde tecnolo-
gia y belleza se combinan en un disefio
Unico. Un destilado de pura esencia tec-
noldgica que explora las reflexiones de
la luz en la naturaleza, con un caracter
estéticos de la mas alta calidad. La luz es
energia, movimiento ondulatorio y eva-
nescencia; el metal es estatico y duradero
en el tiempo.

En Liquid las ondas que producen las
gotas al caer cristalizan en un volumen
ligero y esencial, que expresa al mismo
tiempo fluidez y dinamismo. Las Ondas
Sélidas trasmiten sensaciones de dura-
bilidad y permanencia, como un metal
equilibrado con dinamismo dada la tran-
sitoriedad de las ondas. Estos son los dos

conceptos que constituyen la base de
esta nueva serie. La luz es energia, onda,
evanescencia. El metal es estatico, es du-
radero, es para siempre.

Similar a un material sélido que
se funde para comunicar lo que tiene
dentro: movimiento, energia y luz, esta
creacion de Walter de Silva realza la be-
lleza de los reflejos materiales. El resul-
tado es un enfoque realista de finas on-
das, multiples y profundas, sin ninguna
linea visible.

Liquid es una luminaria suspendida
LED circular para interiores compuesta
de: un cabezal de la ldampara y flordn,
tecnologia LED Sidelight para una distri-
bucién luminosa homogénea en toda el
area de difusion, y un difusor dptico inte-
grado de alta transmision, de vidrio color
blanco o vidrio opal negro.

erformanceinli

Ledvance lanza su primera gama de luminarias sostenibles Everloop

edvance es consciente de los gran-

des desafios que afronta el planeta
y, frente a ello, ha anunciado el lanza-
miento de sus luminarias sostenibles
Everloop.

La linea Everloop es el maximo ex-
ponente del compromiso de la multina-
cional alemana con la sociedad actual y,
al igual que el resto de su catalogo, sirve
principalmente a tres propésitos: efi-
ciencia, circularidad
y bienestar.

Ledvance pre-
senté el concepto
de Everloop en su
primer informe de
sostenibilidad pu-
blicado este afo y
que, entre su vein-
tena de iniciativas
‘verdes, acoge este
cambio de modelo
de negocio. Se tra-
ta de pivotar desde
la obsoleta lineali-

www.ledvance.es

dad presente en los procesos operati-
vos de la mayoria de las industrias hacia
un ciclo o ‘loop’ que se retroalimenta
constantemente y contribuye a la eco-
nomia circular.

La nueva linea Everloop del provee-
dor germano consiste en luminarias con
componentes reemplazables, como los
‘drivers’ o fuentes de luz. Gracias a esto,
los costes de mantenimiento se reducen

y se facilita el trabajo a los profesionales
de la iluminacién.

Estas luminarias también admiten ac-
tualizaciones de software lo que, unido a
su compatibilidad con el cambio de sus
componentes, alargan su ciclo de vida 'y
maximizan su rendimiento, y minimizan
suimpacto en el medio ambiente.

Ledvance tiene previsto el lanzamien-
to de la primera luminaria Everloop, la
Linear IndiviLED Gen 2, para el
préoximo mes de diciembre. Las si-
guientes modelos llegaran al mer-
cado en 2024 e incluirdn una Panel
IndiviLED Gen 2 y una Damp Proof
G2, entre otras.

Gracias a esta actualizacion
de luminarias, cualquier persona
cualificada podra cambiar de ma-
nera sencilla e intuitiva el médulo
de LEDs o el equipo. Esto sera po-
sible gracias a anos de trabajo e
investigacion llevados a cabo por
los expertos de la compaiiia en la
central de Garching (Munich).
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Simon presenta su solucion
para la carga de vehiculos
eléctricos, Simon SM34

S imon, presenta la innovadora linea Simon SM34. Esta
solucién versatil y altamente eficaz para la carga de ve-
hiculos eléctricos ha sido disefiada teniendo en cuenta una
amplia gama de necesidades de instalacion. Principalmente
orientada hacia el entorno de viviendas unifamiliares, ofrece
una serie de caracteristicas revolucionarias que la convier-
ten en la eleccion preferida tanto para usuarios individuales
como para comunidades de propietarios, permitiendo la
configuracién de una red de cargadores con el avanzado sis-
tema Electron Manager.

Con un disefio compacto y un peso de tan solo 2,5 kg,
este dispositivo
es perfectamente
adaptable a diver-
sos entornos, com-
binando practici-
dad y estilo, desde
garajes  privados
hasta plazas de
aparcamiento, ya
sea en una pared
o soporte vertical.
Ademads, este car-
gador es compatible con una amplia variedad de modelos
de vehiculos eléctricos.

Gracias a la aplicacion Simon Plug & Drive, disponible
para dispositivos iOS y Android, ofrece un control total so-
bre la carga del vehiculo. Puedes ajustar la carga segun tus
necesidades y aprovechar las horas con tarifas eléctricas
mdas econdmicas, podras definir y optimizar la potencia con-
tratada e incluso utilizar la energia solar, si cuentas con pla-
cas fotovoltaicas, para cargar tu vehiculo.

www.simonelectric.com

myNET Campus la nueva
herramienta de Openetics
para crear proyectos LAN y CAN

OPENETICS muNET

Descubre
myNETCampus

Agenda tu formacion

yNET Campus se erige como la primera y Unica solucion a
nivel global, que optimiza el trabajo y el disefio de proyec-

tos deVozy Datos para ingenieros industriales y telecos. Openetics,
comprometida con la formaciéon y el apoyo continuo de quienes
utilizan sus productos, ha desarrollado esta herramienta para crear
proyectos LAN y CAN de cableado estructurado y ahorrar hasta un
90% de tu tiempo desde la fase de diseio hasta la obtencion auto-
matica de la memoria técnica incluyendo esquemas y planos.

Asimismo, myNET Campus garantiza el correcto disefio de
redes empresariales LAN y Campus, “sin errores ni omisiones’,
segun las normativas existentes de cada pais, requisito obliga-
torio en instalaciones de uso publico como hospitales, hote-
les, oficinas y centros de ocio.

myNET permite: disefar armarios VDI en cuestién de clics,
conectar puntos de red RJ45 a servicios VDI de manera senci-
lla, configurar el cableado troncal de comunicaciones de for-
ma intuitiva, crear presupuestos y mediciones instantaneas,
exportar proyectos de cableado estructurado VDI en formato
FIE-BDCy descargar diagramas y racks 19”en CAD.

myNET Campus se integra perfectamente con las principales
herramientas de medicién y creacién de presupuestos, como
Presto, Cype, Arquimedes y Arktec, garantizando la compatibili-
dad y fluidez en el proceso de disefio y presupuestacion.

www.openetics.com

El nuevo acabado de Seolera para sus mecanismos de la serie Mural

S olera, especialista de COFME en envol-
ventes y mecanismos, lanza un nuevo
acabado color grafito para su serie Mural.
En el mundo del interiorismo, es pri-
mordial la atencién a los pequenos deta-
lles, que contribuyen a la estética general
de un espacio. Entre ellos, los mecanis-
mos de superficie desempenfan el impor-
tante papel para realzar su elegancia.
Solera ha lanzado al mercado el aca-
bado color grafito para sus mecanismos
de superficie de la serie Mural. Este aca-
bado afade un toque de sofisticaciéon y

modernidad a cualquier espacio, elevar su
disefo interior a nuevas cotas, tanto si esta
disefiando un hogar, una oficina o un esta-
blecimiento comercial.

El nuevo color grafito se combina sin
esfuerzo con cualquier estilo de interior. Su
tono neutro complementa una amplia gama
de esquemas de color, por lo que es una op-
cion versatil para cualquier proyecto. Tanto si
el disefio del espacio es minimalista, indus-
trial o clasico. Su acabado ofrece durabilidad
y calidad, haciéndolo resistente a arafazos,
decoloracién y desgaste por el tiempo y uso.

www.psolera.com
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Finder presenta los bloques de distribucion
de la nueva Serie 9D

inder ha disefiado la nueva Serie 9D

distribuye de manera eficiente los
cableados de alimentacion en el inte-
rior de cuadros y armarios eléctricos

Ya sea en cuadros de mando, distri-
bucién, cuadros de control o armarios
de conexiones, elegir los componentes
adecuados nos ayudard a mejorar, no
solo la productividad y eficiencia ener-
gética de los sistemas, sino también la
seguridad y facilidad de acceso para su
mantenimiento y control.

Los componentes y accesorios para
cuadros y armarios eléctricos son ele-
mentos que permiten optimizar el es-
pacio y mejorar la eficiencia de los dis-
positivos que se alojan en su interior.

La gama de soluciones Finder para
cuadros de distribucién incluye com-
ponentes y accesorios que han sido di-
sefados pensando, en primer lugar, en
facilitar el trabajo a los profesionales, al

Mayor eficiencia con las nuevas luminarias

mismo tiempo que se garantiza el ma-
yor nivel de eficiencia y seguridad.

En concreto, la nueva Serie 9D de
Finder estd compuesta por bloques
de distribucién para grandes corrien-
tes que combinan y distribuyen los
cableados de alimentacion en el in-
terior de cuadros de mando, distribu-
cién, cuadros de control y armarios
de conexiones para una éptima ges-
tién del espacio y de la potencia.

Una solucién versatil que nace, una
vez mas, del estudio y observacién por
parte de Finder de las necesidades es-
pecificas del sector y como consecuen-
cia, hace mas facil el dia a dia de los
profesionales.

La gama 9D esta disponible en cin-
co versiones que se diferencian entre si
por el nimero de entradas y salidas, el
amperaje y la capacidad de conexién
de los cables.

www.findernet.com

Master LED UltraEfficient de Signify

S ignify, contintia con su apuesta por el
camino hacia la iluminacién eficiente
energéticamente y ayudando a munici-
pios, comunidades y negocios a reducir
su consumo de energia sustituyendo las
ldamparas convencionales por las nuevas
Philips MASTER LED SON-T UltraEfficient
(UE). Ademas, amplia su gama Ultra Efi-
ciente con la ldmpara MASTER LED regu-
lable y el reflector MASTER
LED de Clase A.

Estos nuevos produc-
tos cuentan con la etiqueta
energética mas alta, la ‘A
de acuerdo con la Directiva
Europea sobre Disefio Eco-
l6gico y el Reglamento de
Etiquetado Energético que
ha entrado en vigor recien-
temente. Como productos
de Clase A, estas nuevas
ldmparas y focos alcanzan
la misma luminosidad que
los productos alternativos

estdndar2 consumiendo al menos un
43% menos de energia.

Las nuevas lamparas Philips MASTER
LED SON-T UE son las primeras LED SON-
T de Clase A con una temperatura de
color de 4.000K registradas en Europal.
Las nuevas ldmparas son similares en as-
pecto, tacto y forma de distribucién de
la luz a sus equivalentes convencionales,

Philips Ultra Efficient LED lighting

Wi

Una peculiaridad de esta nueva Se-
rie 9D viene dada por su versatilidad, ya
que con un solo producto es posible ob-
tener tres configuraciones adecuadas
para diferentes tipos de uso y aplica-
ciones. Estas son las 3 configuraciones
posibles: divisor de un polo, multiples
divisores de polos y agrupacion.

y se pueden readaptar facilmente con
los ajustes SON-T existentes. Cuando se
actualizan las ldmparas HID convencio-
nales es posible obtener un completo
retorno de la inversién potencialmente
en 2 o 3 anos3. Sustituir 100 ldmparas
HID convencionales de 100 vatios con
LED SON-T de Clase A de 42,8 vatios po-
dria conllevar un ahorro de alrededor de
7.046€ anualmente.

Las MASTER LED UI-
tra Eficientes de Clase A
y las reflectoras MASTER
LED GU10 consumen
como minimo un 45%
menos de energia, en
comparacion con las
alternativas convencio-
nales y duran el triple.
Ademas, las lamparas
ahora son regulables,
lo que permite hacer la
experiencia de ilumina-
cién personalizable.
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ComPacT NS: la ultima generacion
de interruptores de caja moldeada

de Schneider Electric

S chneider Electric, ha lanza-
do la ultima evolucién de
la versién manual de su gama
ComPacT NS de 630 a 3200 A.
Este lanzamiento adopta ele-
mentos distintivos que ya han
demostrado su éxito en las
series NSX y NSXm lanzadas
en 2021: una imagen frontal
renovada, mejoras en ergono-
mia y nuevas funcionalidades
inaldmbricas.

Tras 65 afnos en el mercado,
los interruptores automaticos
ComPacT son la maxima refe-
rencia en el mundo en proteccién contra
riesgos eléctricos. Su capacidad para prote-
ger incluso en los entornos mas exigentes,
ahora se suma a mejoras que aportan mas
fiabilidad en el suministro energético, efi-
ciencia energética y en el mantenimiento,
gracias a caracteristicas y a funcionalidades
digitales mas avanzadas.

La gama incorpora los innovadores con-
tactos auxiliares inaldmbricos lanzados con
la serie NSX en 2021, que proporcionan se-

Aalizaciéon local y remota
con alarmas de disparo y
pre-alarmas, lo que per-
mite una mayor eficiencia
operativa y energética
proactiva.

Las tapas de plastico
semitransparente ofrecen
una vision clara de los ac-
cesorios internos, permi-
tiendo una identificacion
rapida y eficiente. La nue-
va maneta con extremo
de goma garantiza una
maniobra mdas cémoda,
enfocandose en la ergonomia del usuario.

La nueva generaciéon de interruptores
automaticos ComPacT NS presenta un inno-
vador disefio y tamafo optimizado. La intro-
duccion de la nueva «T» verde en el frontal
no solo moderniza laimagen de la serig, sino
que también consolida el posicionamiento
de Schneider Electric como referente en el
sector eléctrico. El nuevo color gris oscuro
para el frontal de la unidad de control afade
un toque de elegancia y modernidad.

Phoenix Contact

presenta

sus nuevas fuentes
de alimentacion
con puerto USB

L as nuevas fuentes de alimenta-
cion STEP, de Phoenix Contact,
disponen de un puerto de alimen-
taciéon USB para su uso alli donde
sea necesario. Bien sea para alimen-
tar equipos, pantallas, controladores
tipo Raspberry Pi o simplemente
ppara tener en cada armario un puer-
to USB con el que alimentar o cargar
un portatil, una tablet o un movil,
ahora puede disponer de alimen-
tacion USB hasta 3 A en cualquier
armario industrial o cuadro de distri-
bucién doméstico.

El formato de la fuente, con la
forma de un interruptor magneto-
térmico, permite el montaje tam-
bién en armarios domésticos. Las
dos variantes, USB-A y USB-C, resul-
tan muy utiles eninfinidad de aplica-
ciones dométicas e industriales.

www.phoenixcontact.com

Gama completa de bases tipo Schuko IP54 de IDE

E n IDE disponen de una amplia
gama de bases y clavijas industria-
les. En esta ocasion IDE presenta su
gama completa de bases y clavijas tipo
Schuko todas ellas con un grado de
proteccién IP54.

Las bases tipo Schuko IP54 de IDE es-
tan disponibles en diferentes versiones y
fabricadas de acuerdo con las normativas
nacionales e internacionales vigentes, para
adaptarse a las necesidades de todos los
mercados y de todas las instalaciones.

Fabricadas con materiales plasticos
libres de halégenos de alta calidad y des-
tinadas a ser instaladas en todos aquellos
lugares donde se puede precisar de pun-
tos de suministro para maquinaria fija,
herramienta portatil o equipos eléctricos.

Estas bases, se suministran siempre con

obturador, proporcionando asi un sistema
adicional de seguridad, impidiendo el ac-
ceso de cualquier cuerpo extrano, que no
sea una clavija, a la zona de los contactos
eléctricos. Ademas, para estas bases pode-
mos encontrar dos versiones de toma tie-
rra, la mas utilizada, toma de tierra lateral,
pero también latoma de tierra tipo PIN o
comunmente denominada francesa.

Las bases tipo Schuko IP54 de IDE,
aceptan la entrada de cable rigido y
flexible, de clase Iy II; y permiten realizar
la conexion de cables mediante borne
de tornillos o mediante borne sin tor-
nillos, facilitando esta segunda opcién,
la entrada de cables en dos direcciones,
tanto lateral como trasera.

Su disefio de tapa, con formas
geométricas, aporta gran rigidez, alcan-

za una apertura de 180° que facilita su uso
y consigue una estética muy cuidada y per-
sonalizada caracteristica de la marca IDE.

Sin olvidarnos que, esta gama en IP54
se complementa con bases y clavijas Tipo
Schuko en IP67.
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SACI presenta el nuevo supervisor de Baja Tension
para subestaciones de distribucion de energia

ACl, Sociedad Andnima

| TRANSFORMADOR DE POTENCIA | L) R
Router

de Construcciones Indus-
triales, presenta una solucién
ideal para afrontar los retos
en subestaciones: el Sistema
Avanzado de Supervision de
Baja Tension.

Esta solucion se ha pre-
sentado recientemente en
la feria Enlit, celebrada en el
mes de noviembre en Paris,
y es cada vez mas necesaria
debido al aumento de fuen-
tes de generacién de ener-
gia a las que se tienen que
adaptar los centros de trans-
formacion, impulsando una
digitalizaciéon que es a partes
iguales una modernizacion
de la infraestructura eléctrica
del pais y una reduccién del
tiempo de actuacién ante fallos y ano-
malias. El nuevo Sistema Avanzado de
Supervisién de Baja Tension disefiado
por la firma esparola, estd compuesto
por: un supervisor del transformador
(SBT4V-5C), un equipo concentrador
de comunicaciones remoto (SBT-C), un
display (SBT-D) y un analizador de Linea
(SBT-LA).

La unidad SBT4V-5C es un anali-
zador de redes digital enfocado en la
recopilaciéon de informacién y datos
de una red de baja tensién trifasica.

Son muchas las ventajas que ofrece el
SBT4V-5C para los centros de transfor-
macién. En primer lugar, mejora la se-
guridad, ya que es capaz de detectar de
manera temprana problemas eléctri-
cos, como cortocircuitos o sobrecargas.
En segundo lugar, reduce los tiempos
de inactivad debido a su capacidad de
monitorear en tiempo real el estado de
los equipos, ademads, su distribucién de
energia en el centro de transformacion
ayuda a identificar problemas antes de
que se conviertan fallas graves.

T Por otro lado, los siste-
mas de supervisibn avan-
zada pueden proporcionar
informacion detallada so-
bre el consumo de energia
y eficiencia de los equipos,
permitiendo tomar medidas
para la mejora de dicha efi-
ciencia y reducir los costos
operativos y la huella de car-
bono.

Asimismo, la solucién que
presenta SACI es capaz de
diagnosticar de manera preci-
sa fallas eléctricas, acelerando
el proceso de resolucion de
problemas. El cumplimiento
normativo es mucho mas
sencillo de la mano del Siste-
ma Avanzado de Supervision
de BajaTension.

El supervisor avanzado desarrollado
por SACI puede integrarse con otros sis-
temas de control y automatizacion mas
amplios, abriendo la puerta a una ges-
tion mas eficaz de toda la infraestructu-
ra eléctrica. En Espana estara disponible
la versidon con captadores, que ofrecen
altas prestaciones como analizadores
de redes, recopilando informacién de la
red trifasica que se comunica con la uni-
dad de control remota (RTU), mediante
la que se ejerce el control de la subesta-
cion eléctrica.

Filtro de armonicos de Ziehl-Abegg:
funcionamiento adecuado de las instalaciones eléctricas

P ara ofrecer el mejor suministro
energético frente a los armonicos,
Ziehl-Abegg ofrece soluciones inno-
vadoras. La tecnologia SiC permite un
uso mas eficaz que otros productos
comparables en esta clase de poten-
cia, eliminando los armoénicos de forma
adecuada. Gracias a una menor disipa-
cion del calor, se puede utilizar un filtro
activo mucho mas compacto para aho-

Harmonics compensation for non-linear loads

rrar un valioso espacio
en el armario de control
durante la planificaciéon.
Ademas, los algoritmos
optimizados hacen que la
compensacion automati-
ca esté disponible, lo que
elimina la necesidad de
realizar complejas confi-
guraciones iniciales.

www.ziehl-abegg.com
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LO ULTIMO

negocio de Electrification de ABB Espafia, nombra a Mario Mora nuevo En una alianza estratégica
para impulsar la

Responsable del Canal de la Distribuciéon en Espafa y a Roberto Fernandez

como Responsable de Technical Promotion, a partir del 1 de enero de 2024. transformacién digital en la

Estos cambios refuerzan la apuesta cadena de valor, Sonepar, lider
de ABB Electrification por la excelencia mundial en la distribucién B2B
y la innovacién en la gestién de de productos eléctricos, contintia
la energia eléctrica en el mercado su colaboracién con Telematel
espaiiol como partner tecnolégico. Ambas

companias estan inmersas en la

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

implementacion de un novedoso
istem matiza |
uno de los sistema que automatiza la

i . s recepcion y confirmacion de
principales proveedores de iluminacion P y

general para el cliente final y profesional, pedidos de compra, albaranes y

ha consolidado en 2023 su posicién facturas generados por empresas

instaladoras que utilizan el
como partner de confianza a la hora de a

programa de gestién GO!Manage.

emprender cualquier proyecto luminico.
La multinacional alemana estd respaldada por sus afios de experiencia,

conocimiento adquirido y uno de los catdlogos mas amplios del mercado para

)
disefar la iluminacion ideal para cada tipo de aplicacion. Todas sus soluciones 2 sone pa r
tienen un denominador comun: calidad de marca, eficiencia y una gran
relacion precio/rendimiento. TELEMATEL >

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 000000000000000000000000000000000000000000 &

Miguélez Cables:::.

pieza audiovisual, «El viaje que Edison nunca pudo imaginar»,

una celebracién de la revolucién eléctrica y su impacto en la
sociedad.

Este revelador video explora cémo la electricidad ha
moldeado el mundo, desde los avances tecnolégicos
hasta cambios sociales que han marcado el rumbo de la

historia. Destacando el papel vital del sector eléctrico y sus

profesionales, Miguélez invita a reflexionar sobre los logros
pasados y un futuro electrificado con energias limpias cuya inspiradora felicitacion navidena, que se puede disfrutar en su

punta de iceberg apenas estamos visibilizando ahora. Esta canal de Youtube, se estrend el pasado 21 de diciembre.

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

[}
DI n uy incorpora a Ander noviembre, para fortalecer todas las responsabilidad en el sector de la

de Bustos como actividades de desarrollo de producto ingenieria eléctrica e iluminacién. Su
Product Manager, que forma parte e impulsar las nuevas tecnologias y misién principal como Product Manager
de la organizacién desde el mes de digitalizacion. serd liderar e impulsar la labor de los
Con formacién en equipos implicados en el producto,
Ingenieria Industrial y un desde su conceptualizacion hasta su
Executive MBA, Ander aporta lanzamiento, disefando para ello la
una curtida experiencia en las estrategia, planificacion, ejecuciony
competencias de habilidades lanzamiento del producto en todas
técnicas y de negocio, las fases del ciclo de vida. Asimismo,
respaldada por su amplia creard las herramientas y formaciones
experiencia en puestos de necesarias para nuestros clientes.

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000( o
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L Asociacion Espanola
a de Normalizacién, UNE,
ha publicado la nueva norma
que especifica los requisitos

y directrices para establecer,

desarrollar, implementar,

evaluar, mantener y mejorar
de forma continua un sistema
de gestion del compliance en materia
de libre competencia dentro de una
organizacion.

La Norma UNE 19603 Sistemas
de gestion del compliance en materia
de libre competencia. Requisitos
con orientacién para su uso ha sido

elaborada en el seno del organismo

A. k ha dado la

I O bienvenida a
SumSol como nuevo distribuidor
oficial para Espana. En virtud

de este acuerdo, SumSol
suministrara en nuestro pais sus

innovadores modulos ABC (All

Back Contact) de alta eficiencia.

espanol de normalizacion, con el
impulso de la Autoridad Vasca de la
Competenciay la participacion de

los grupos de interés (asociaciones
sectoriales, Administracién, empresas,
consultoras y despachos, asociaciones
de compliance, universidades y

certificadoras).

Los moédulos de AIKO se basan en la revolucionaria tecnologia ABC tipo

n de AIKO. Al eliminar las pérdidas producidas por el sombreado de la linea

de la cuadricula, esta tecnologia permite una eficiencia de conversién del

24% inigualable en el mundo y una apariencia estética negra muy pura y

moderna.

Sonepar .

un terreno de 65.000 m2 en el
municipio madrilefio de Parla para
albergar su mayor proyecto logistico
en Espana. La edificacién, que
comenzara a construirse el préximo

ano, permitird a Sonepar Espaha

potenciar su cadena de suministroy
servicio.

El futuro Centro de Distribucion
Central (CDC) de Sonepar Espaia tendra
una extension total de 45.500 m2y
estara ubicado en el parque empresarial
PAU-5 de Parla. Junto a la autovia
A-42, el drea de PAU-5 contard con 5,5

millones de m2y sera

la mayor extensién
industrial prevista en la
Comunidad de Madrid
para los préximos
©2sonepar

o anos. Ademads, se
estima que en esta
area se generaran
alrededor de 30.000

puestos de trabajo.

FEN | E la Federacién Nacional
de Empresas de

Instalaciones Eléctricas, Telecomunicaciones
y Climatizacion de Espaia, ha impulsado
junto con AGM Abogados y Wellbeing
Solutions, un servicio, llave en mano, para la
busqueda de nuevos profesionales también
fuera del territorio nacional, con perfiles

electricistas, al que podran acceder las

empresas instaladoras asociadas.

©0000000000000000000000000000000000000000000000 ©

L evolucién en la automatizacion

a de edificios ha alcanzado un hito
significativo con la introduccién de la nueva
generacion de fuentes de alimentacién Step
Power de Phoenix Contact. Estas fuentes

de alimentacién «enchufar y alimentar»
estan disenadas para ofrecer una conexién
fiable y eficiente a dispositivos como Smart
Meter Gateways, controladores Raspberry
Piy dispositivos finales moviles a través de
puertos USB.

Lo més destacado de estas innovadoras
fuentes de alimentacién es su capacidad para
ahorrar espacio en el armario eléctrico, gracias
a un cargador USB con un perfil horizontal de
solo 1 unidad. Este avance elimina la necesidad
de la clasica combinacién de enchufe y fuente
de alimentaciéon enchufable, optimizando

significativamente el diseno del armario eléctrico.

T L

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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ENERO  FEBRERO MARZO = ABRIL MAYO  JUNIO  JULIO  AGOSTO @ SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE
|
Solar Quality Summit Europe 2024 Genera 2024
Barcelona Madrid
Foro de Industria Solar Feria Internacional de Energia y Medioambiente
23-24 de enero 6 - 8 de febrero
www.solar-quality-summit.com www.ifema.es/genera
K.EY The Energy Transition Expo 2024 ECOciting
Italia Toledo
Feria de Transicién Energética En 2024 se celebraran 3 Roadmaps de las ciuda-
28 de febrero - 1 de marzo des con objetivo Net Zero.
www.en.key-expo.com/ marzo
Advanced Factories 2024 I Congreso y Premios a la Excelencia de la Mujer
Barcelona Madrid
Feria de automatizacion industrial, robdtica Premios que reconocen a todas esas mujeres que “brillan
y digital manufacturing con luz propia”en los sectores eléctrico y de la climatiza-
9 al 11 abril 2024 cion y refrigeracion
www.advancedfactories.com junio
NO PUEDEN PERDERSE
EFICAM 2024
Madrid
4 de abril 2024
Exposicion y foro de las empresas instaladoras, plataformas de distribucion y fabricantes de
la Comunidad de Madrid, que se celebrara el dia 4 de abril en la Nave Madrid.
www.eficam.es
INDICE DE ANUNCIANTES
BJC 35 MIGUELEZ 15
CEMBRE 54,55 PHOENIX CONTACT. 21
EFAPEL Contraportada RETELEC 17
EFICAM 59 SALICRU 19
GUUIARRO........ccuveereenne Portada, Interior de Portada, 37 UNASE 23
JUNG 31
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electrocficiencia

PN Revista profesional de eficiencia energética y nuevas tecnologias

ELECTROEFICIENCIA prioriza la informacion relacionada con el equi-
pamiento, soluciones e instalaciones integrales que se fundamenten
en el Ahorro y la Eficiencia Energética.

Energias alternativas ya consolidadas o que lo haran en breve, tecno-
logias dométicas e inméticas que parten de la integracion para alcan-
zar mayor eficiencia, las nuevas propuestas en iluminacion, con los
LEDs como protagonista destacados o la movilidad sostenible y las
cada vez mas cercanas Smart Grid son parte de esas nuevas oportu-
nidades de negocio que vamos a abordar en nuestros contenidos.
En definitiva, se trata de abarcar la realidad de un mercado muy

maduro y en constante transformacion, que se adapta a los cambios
necesarios que demanda la sociedad.

Suscribase y estara informado del entorno en que nos movemos.

Suscripcién
anual

110€ (Extranjero)

CUPON DE SUSCRIPCION

Datos de envio: SUSCRIPCION ANUAL COMPRENDE 6 NUMEROS

Nombre solicitante

Nombre empresa

N.LF.:

@

Direccion

Poblacion Provincia
C.P. Teléfono

Forma de Pago: (] Por cheque a Fevymar, S.L.

Por Transferencia: [_L] BBVA 0182 7608 18 0201525769

Feymar, S.L., con el domicilio arriba indicado, de conformidad con la normativa vigente en materia de proteccion de datos de caracter personal, le informa que los datos personales que nos ha facilitado
seran incorporados a un fichero titularidad de la empresa con la finalidad del mantenimiento de la relacién comercial y remitirle informacion de nuestros productos o servicios. En ningtin caso seran
cedidos a terceros y podra ejercitar sus derechos de acceso, rectificacion, cancelacién u oposicién al tratamiento de los mismos dirigiendo una comunicacién escrita a la direccién anteriormente indicada
o enviando un correo electrénico a: fevymar@fevymar.com

SERVICIO DE ATENCION AL SUSCRIPTOR - 91 305 02 30
9:00 a 14:00 de lunes a viernes - suscripcion@electroeficiencia.com - Fevymar, S.L. Mérida, 4 - 28030 Madrid
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APOLO 5000

Serie intemporal que
se adapta a cualquier
espacio.

#electrificaelfuturo

EZE efapel.com
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